. Oacentuado progresso reglstrado
nos tltimos anos néo tirou do bairro
Campo Grande, em ‘Cariacica, um cer-

to jeito de lugar interiorano. Percebe-se -

‘um certo bucolismo que o aparec¢imento
cada vez maior de grandes edificios ndo
conseguiu extinguir. Mesmo na avenida

principal, a Expedito Garcia, é comum
ver os carroceiros transportando mer-
cadorias ou boiadas passando.

- 86 que, .ao contrdrio de anos an-
teriores, o bairro néo foi decorado para
.0 Natal. Nem mesmo a Expedito Gar-
cia, onde h4 apenas instalado um sis-

tema de som veiculando durante todoo"

dia classicas musicas natalinas. E h4 os
que, como a proprietdria da loja Ro-
sileide,
buem a falta de decoraqao a politica
local. Neste ano - opinou — a avenida

s6 ndo foi enfeitada ‘porque o PDS per— .

deu as eleicoes.
POUCAS VENDAS

Influiu muito na' baixa ‘ven:

-dagem do comércio o atraso de pa-
gamento dos funcionéarios municipais e

estaduais. Muitos deles fazem do bairro

o seu ponto de compra, j4 que-vérias

lojas .comerciais e supermercados dis-

pensam as vindas a Vitérla para fa-
. Zerem compras .

muito abaixo das expectativas, segundo
Dilva, principalmente porque os fun-

ciondrios: municipais ndao receberam os -

_salarios de dezembro e 0 139 esdoeles

os seus maiores clientes. Seus célculos.

de atingir a venda de Cr$ 150 mil

diarios “fora. por 4gua abaixo" e’ o .

que se consegue é chegar 2 média de Cr$:
80 mil”. Tao fraco estd o movnhento.
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nérios - municipais,

Dilva Maria Graobério, atri-.

Campo Grande conserva A
um pouco do seu passado

comercial,”que nesta semana as lojas s6
funcionaram dois dias até &s 22 hotas. °

E apenas “‘razodvel”’ também esté a
vendagem de tecidos no Supermercado

.dos Tecidos, na Expedito Garcia, con-
- forme falou o gerente , Jair Ant6nio

Prata. Como Dilva Maria Grobério, ele
atribuiu a pouca saida das mercadorial
ao atraso de pagamento dos funcio-
‘que reduziu -as
vendas a apenas Cr$ 500 mil ao dia,

‘quando se esperava uma quantxa bem

maior’

Fsse tipo de reclamagio ndo fez o
gerente geral"das Casas Pianna, Salino
Gomes Matias, Isto porque a empresa

.preferiu. vender muitas mercadori‘as,

sem entrada, visando facilitar as com-
pras dos que nédo receberam os salérios.
Na Pianna, segundo disse, ‘‘as vendas
ultrapassaram o esperado, principal-
mente pelo crediario e chegou-se a atin-
gir, em média .Cr$ 2. milhoes por.dia.

Severmo Racanelli é uma das
pessoas que muito tém a contar sobre a
transformagdo do bairro. H4 nove
anos, ele obseryva no dia-a-dia de ‘Cam-

.po Grande em sua carroga que utiliza’
-para transportar ‘'

qualquer trem, que.
me dé algum dinheirinho”, carregando

' mudanqas, lixo, madeira,_ la]ota entre
“Na Rosileide, ast vendas flcaram £

outras coisas. Até casamento de

‘quadrilha eu ja carreguei”, conta €le.

Contudo', os nove anos de luta jé o
fazem sentir-se cansados aos 44 anos,
Com oito filhos para cuida:;, di'ss_e‘q(:e

86 ndo deixou de ser carroceiro por ndo

ter  uma outra profissdo. ‘“A vida ta

‘diffcil & tenho que trabalhar muito para

com sorte, conseguir fazer Cr$ 2 mil ou

f Cr$ 3'mil por dla"

| oecir §ecreta

Sem decoragib € com pouco mbvimentb, a rua principal de Campo Grande



