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DILERMANO PEREIRA DE ALMEIDA
36 ANOS, COMERCIANTE

DA CONSTRUCAO CIVIL PARA A
FABRICACAO DE PAES

HA QUATRO ANOS O EX-PEDREIRO DILERMANO DE ALMEIDA RESOLVEU DEIXAR A PA E O CIMENTO DE LADO PARA
TRABALHAR COM OUTRA MASSA: A DE PAES. HOJE ELE E DONO DA UNICA PADARIA DE PORTO BELO.

Instituto Jones dos Santos Neves
Riblioteca

0 NUMERO
E o tamanho da nova pa-
daria do comerciante Di-
lermano de Almeida, inau- i
gurada ha um més no bair- g
~ ro Porto Belo. Por quatro |
-anos Dilermano vendeu

pdo em uma loja de 3x5
metros, no mesmo bairro.

FAMILIA. Dilermano conta com a ajuda da esposa, Marcia, e dos trés filhos para tocar os negocios. Foro: GasRIEL LORDELLO

CIDA ALVES

u cidaalves@redegazeta.com.br

m Tel: 3321-8201
= Fax: 3321-8765

m Hordrio: Das 13h as 18h

ERRAMOS

s A vista que é or-
gulho da comunida-
de de Porto Belo,
em Cariacica, é a do
Monte Moxugra, e
nao Mestre Alvaro,
como foi publicado
ontem nesta secao.

Como comecou a sua trajet6-
ria de sucesso?

Eu cheguei em Porto Belo ha
16 anos. Eu trabalhava na
construgio civil como pedrei-
ro. Um dia decidi comprar
uma maquina de fazer pao e
abri a Padaria do Dilermano,
que existe ha quatro anos. S6
que no comeco a loja era mui-
to pequena, de 3x5 metros, na
rua Adelaide Schwab. Com o
dinheiro que ganhava conse-
gui abrir também uma fabrica
de picolés hi dois anos, em
sociedade com o meu irmao.
Durante esses anos eu econo-
mizei tudo o que pude para
investir na padaria e ampliar a
minha loja. Comprei um ter-
reno, fui construindo aos pou-
cos. H4 mais ou menos um
més eu terminei a minha nova
loja, que tem 80 metros qua-

drados.

Quais foram as maiores difi-
culdades que vocé enfrentou a
frente da padaria?

A principal dificuldade que
temos até hoje é quando cho-
ve. O transporte de mercado-
rias até aqui fica muito preju-
dicado. Os caminhdes nio
conseguem andar pelo bairro,
s6 chegam na avenida que é
asfaltada, e algumas entregas
nao podem ser feitas, porque
as ruas ficam com muita lama
e dificeis de transitar.

Em algum momento as dificul-
dades fizeram vocé pensar em
desistir do seu comércio?

Nunca pensei em desistir.
Principalmente no comeco
dos negdbcios, se vocé desistir,
é muito pior. A gente precisa

sempre arrumar um jeito de
levar as coisas, mesmo quan-
do aparece alguma dificulda-
de. Tem que saber adminis-
trar os problemas.

Qual a sua receita de suces-
so?

Ter um objetivo e ndo desistir
dele. Além de ter boas merca-
dorias para o cliente e bom
atendimento. Essa é a melhor
propaganda. Porque quando
um cliente é bem tratado na
sua loja, ele vai falar bem para
outra pessoa, que também vai
procurar o seu estabeleci-
mento para comprar. Além
disso, tenho a ajuda da minha
familia.

Quais seus planos para o futu-
ro?
Planos sempre temos. A gente

nunca pode estar satisfeito.
Tem que querer sempre mais
e continuar batalhando para
conquistar as coisas. Mas tem
que ter os pés no chao e fazer
as coisas de acordo com as
possibilidade.

A gente nunca
pode estar
satisfeito. Tem
que querer
sempre mais e
batalhar pelas
coisas”

DILERMANO ALMEIDA
Comerciante
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