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BILHOES. E quanto a Volkswagen vai investir no Brasil,

de 2010 a 2014. Trata-se do maior aporte ja feito pela
empresa no pais, segundo o presidente da companhia,
Thomas Schmall. Quase metade do valor vai vir da matriz.

Empreendedorismo. No Espirito Santo, 18,85% dos microempresarios pertencem as classes Ae B

Vitoria é a capital onde os
empresarlos ficam mais ricos




Na cidade capixaba,
44,26% dos
empreendedores
ganham mais de

R$ 4,8 mil mensais

FERNANDA ZANDONADI

fzandonadi@redegazeta.com.br

mm Vitdria alcancou o posto de
Capital com os empreendedo-
res mais bem-sucedidos no pais.
A cidade lidera o ranking do es-
tudo feito pela Fundagio Getu-
lio Vargas (FGV) quando sdo
considerados apenas os empre-
sariosnasclasses A e B.Isso quer
dizer que 44,26% dos empreen-
dedores ganhavam, em 2007,
mais que R$ 4,8 mil mensais.

Se orecorte for acimada clas-
se C, ou seja, se a pesquisa levar
emcontaosempresarios que ga-
nham acima de R$1.115,00 men-
sais,a Capital ficaemterceiro lu-
gar, com 90,16%, atras apenas de
Floriandpolis (93,85%) e de Cu-
ritiba (92,03%).

Oestudofoifeito pelo pesqui-
sador da Fundagio Getiilio Var-
gas (FGV) e economista Marce-
lo Neri, com base nos dados da
Pesquisa Nacional por Amostra
de Domicilios (Pnad) do Institu-
to Brasileiro de Geografia e Es-
tatistica IBGE) de 2007.

Em relagio a populagio to-
tal de Vitdria, os nimeros indi-
cam que 10,55% do total da po-
pulacdo é de microempresa-
rios que pertencem as classes
A,BeC.Essepercentual coloca
acidadena242 posicio entre 33
capitais e periferias do pais.
Mas esse nimero também nao

_pode ser observado como ne-
gativo, segundo Marcelo Neri.
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Sem burocracia
e clientes com
poder de compra

#® A primeira loja da perfu-
maria Zephyr nasceu na cida-

- de de Campos, no Rio de Ja-

neiro. Depois de consolidada
aempresa, o proprietario, Fe-
lipe Azevedo, escolheu Vité6-
riaparaexpandirosnegocios.
Entre as particularidades que
atrairam o empresario a Capi-
talestaopoderaquisitivodos
consumidores e o nicho de

mercado. Ha dois anos no Es-
tado, Azevedo conta que as
facilidades para abrir a em-
presa também chamaram a
suaatencao. “Achei o proces-
so até muito simples erapido.
Naohatantaburocraciaepro-
blemas para formalizar o ne-

gocio”, relata. Por enquanto,
nao ha previsao de abertura
de novas lojas no Estado, mas
ele ja estuda a possibilidade
de expansdo. “Queremos ex-
pandir o negdcio para o inte-
rior do Estado ou até para ou-
tra capital”, planeja.

Niumeros

44 260/&

#=# da Capital tinham, em
2007, renda mensal superior
aR$ 4,8 mil, ou seja, faziam
parte das classes A e B. Isso
faz com que Vitodria sejaa
capital do pais com
empreendedores mais
bem-sucedidos.

90,16%

dos patroes

#= de Vitoria se enquadram nas
classes A, B e C, ou seja, tém
renda superior a R$ 1.115.
Quando a pesquisa s6
considera essas classes, Vitoria
so6 perde para Florianépolis
(93,85%) e Curitiba (92,03%)
no quesito sucesso.

RENDA PER
CAPITA ALTA
E CONSUMO
PROTEGIDO

ANGELA MORANDI

Economista

x=“Em Vito: ia, hi um exce-



Ele explica que os rankings in-
ternacionais apontam a Bolivia
€omoo pais maisempreendedor
do mundo. No Brasil, 0 Estado
mais empreendedor é o Piaui.

“Isso quer dizer que Vitéria
nao € a capital do empreende-
dorismo. Mas ¢ a capital do
empreendedorismo de alta
qualidade. Do pequeno em-
presério que tem capacidade
de levar renda para casa”.

O numero baixo de empre-
endedores em relagio  popu-
lag3o total também se repete
quando compilados os dados
estaduais. O Espirito Santo es-
tdem24°lugarnoranking (que
engloba 27 unidades da fede-
ragio) dos Estados mais em-
preendedores. Ou seja, 10,44%
dos capixabas sio patrdes.

No entanto o Estado ocupa o
7¢ lugar na lista que leva em
contaas classes A e B. Isso quer
dizer que 18,85% dos empresa-
rios tém renda familiar minima
de R$ 4,8 mil por més. A maior
parte dos empreendedores ca-
pixabas estd na classe C
(57,35%), ou seja, com renda de
R$ 1.115 a0 més.

Segundo o gerente de politi-
cas ptiblicas do Sebrae nacio-
nal, Bruno Quick, adesburocra-
tizacdo, o crédito facilitado, os
incentivos, a capacitacio, o ali-
nhamento entre prefeituras e
Estados, as medidas de longo
prazo, algumas superiores adez
anos, e o planejamento sao pon-
tos positivos que fazem a dife-
rencanasregioes com o empre-
endedorismo de qualidade.

CENTRALIZACAO
De acordo com o secretario de
Trabalho e Geracio de Renda de
Vitéria, Domingos Savio Gava,
apos a criagdo da lei que criou o
Empreendedor Individual - e
que permite a formalizacio de
empresas que faturam até R$ 36
mil - foi criado, em Vitéria, um
comité gestor especifico para
atender a esse empreendedor.
“Temosum comité composto
por membros de vérias secreta-
rias que vao analisar toda asitua-
¢do desses empreendedores”,

Veja os pontos que impulsionaram o sucesso dos empreendedores da Capital

» APDIO. !

##As trés capitais que lideram
oranking das cidades com em-
preendedores mais bem-suce-
didos (Vitéria, Florianépolis e
Curitiba) adotam politicas
consistentes de apoio aos pe-
quenos empresarios.

» DESBUROCRATIZACAO.
»aNessas trés capitais, ha
acbes voltadas para desburo-
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cratizacao, crédito, incentivos
e capacitacao profissional de
pessoal.

= ALINHAMENTO,

#»#Ha ainda alinhamento en-
tre prefeituras e Estados,
medidas de longo prazo, al-
gumas superiores a dez
anos, e planejamento, bus-
cando explorar os principais
potenciais da regiio.

» EDUCACAO.

s#A educacdo também é um
ponto fundamental, segundo
Marcelo Neri. Além disso, ha
politicas claras de desenvolvi-
mento e tradicdo em coopera-
tivismo.

» NICHOS DE MERCADO.

==Um outro ponto é que h4 ni-
chos de mercado nessas capi-
tais, ou seja, hd empreendedo-

res por oportunidade. “N3o
adianta a prefeitura chegar e
dar o chamado ‘choque de or-
dem’ se as pessoas nio tém
opcdes econdmicas. E preciso,
antes, dar um choque de pro-
gresso”, diz Neri.

Fontes: Bruno Quick, gerente de politicas
publicas do Sebrae nacional e Marcelo Neri
economista e professor da Fundacso
Getulio Vargas (FGV)

Prosperidade
em uma cidade
muito produtiva
mm “Vitéria é uma cidade
muito produtiva”, afirma o

empresario Nélio José Me-
neghin. E a histéria dele mos-

tra bem essa face da Capital.
Em 1994, Meneghin, que era
gerente bancario, aposen-
tou-se. Abriu, entdo, uma loja
de veiculos seminovos, a Né-
lio Automéveis Ltda. “A loja
comecou a prosperar, e meus
filhos vieram trabalhar comi-
go”. Em 1999, decidiram, en-

tdo, comprar um terreno na
Avenida Fernando Ferrari e
ter a sede prépria da empre-
sa. “E até hoje trabalhamos
com veiculos. Eu conheco
muitas capitais, j4 morei em
Sao Paulo, e vejo que Vitéria
tem tudo para crescer ainda
mais”. Meneghin conta que

CARLOS ALBERTO SILVA

nao encontrou nem mesmo a
burocracia que assusta os
empresarios que decidem
abrir o primeiro negécio. “Eu
nao tive nenhum problema
nem com prefeituranem com
Estado. Todo o atendimento e
os procedimentos foram mui-
to rapidos.

as “Em Vitéria, ha um exce-
lente mercado consumidor,
Jjaque éuma cidade comele-
 vadarenda per capita. Essa é
‘uma boa protecdo ao consu-
mo.Osclientescomrendaal-
ta diversificam muito o con-
sumo, vao além da compra
do produto bésico, e surge
um nicho para produtos mais
sofisticados. Isso abre opor- |
tunidade para novos neg6-
cios. Um outro ponto inte-
ressante € que h, na Capital,
um alto nivel de educagio
formal. Isso esticaum potco
mais o consumo, Essessoos
elementos ligados A famfliae
que propiciam bons nego-
cios para pequenos empre-
endedores. Mas h4 aindaa li-
£acao que as empresas tém,
em servicos principalmente,
com 0s grandes projetos do
Estado, principalmente na
indistria e no coméreio ex-
terior. S3o dreas que multipli-
cam muito os pequenos em-
preendedores. O ramo de
servicos industriais tem que
sesofisticartodo otempo. As
grandes empresas s30 muito
exigentes nas compras e exi-
gem produtos e servigos de
alta qualidade dos fornece-

dores. Temos ainda a favor
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