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Caixa de janeiro a 18 de outubro deste ano somou

Py BILHOES. O financiamento habitacional concedido pela
Economl a “ R$ 56 % 8 2008 8 20,5% s i A
+4 www.twitter.com/gazetaeconomia

Novo comprador. 57% dos visitantes do Saldo do Imdvel deste ano tinham menos de 34 anos
/ 4 .
O velho sonho da casa propria
e ko ]
virou projeto de gente jovem

EDSON CHAGAS

Renda e emprego
fixo sao fatores

que influenciam na
decisao de comprar
0 primeiro imoével

Um sonho possivel

Veja como cada vez mais os jovens estio
conseguindo comprar a casa propria

O PODER DOS JOVENS
No Salao do Imdvel

MIKAELLA CAMPOS Dados de 2010

malmeida@redegazeta.com.b

mm Com as facilidades para fi- 57% tinham 51,4% 41,4%
nanciar, os jovens estio com- até 34 anos eram eram
prando a casa propria cada vez de idade casais solteiros

mais cedo. Das pessoas que pe-
garam crédito habitacional na
Caixa este ano, por exemplo,
mais de 36% tém até 30 anos. No
Saldo do Imével, que foi realiza-
doemsetembro, aprocuradaju-
ventude pela primeira moradia
foimais intensa: 57% dos visitan-
tes da feira tinham até 34 anos.
“As pessoas estido entrando
no mercado de trabalho ainda
bem jovens. Com uma renda e

um emprego consolidado, elas o g s
decidem investir numa habita- PRIMEIRO IMOVEL. Entre os preferidos dos novos compradores,

Nos financiamentos da Caixa

Jovens Entre 31 e 45 anos
Em% Em %
46,10

44,0 -

34,6 36,30

2002 2010

2002 2010

P G S AL S e ik ek <

os econdmicos e os de médio padrio




MULGiAdLVidl Jdiveolna Jdddilia davila
¢a0”, explica o presidente da
Associacdo das Empresas do
Mercado Imobilidrio (Ademi),
Juarez Gustavo Soares.

Segundo ele, o estilo de
imovel procurado pelos jo-
vens depende um pouco da
faixa de renda e do tempo que
esta empregado. Pessoas com
idade entre 20 e 29 anos ainda
sdo as grandes beneficiadas
pelo Minha Casa, Minha Vida.
Ja osjovens entre 30 € 34 anos,
com um pouco mais de baga-
gem profissional, partem para
os econdmicos ou de médio
padrio, de até R$ 200 mil.

“O perfil jovem do compra-
dor de im6veis ndo é mais ten-
déncia. E algo consolidado que
vai avancar ainda mais nos pro-
ximos anos”, acrescenta Soares.

Outro dado interessante é
sobre a renda do comprador.
Ela subiu de R$ 4.444, em
2009, para R$ 4.877 em 2010,
estimulando a venda de uni-
dades de médio e alto padrao.
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tegrar a cidade. Hoje, ele é vis-
tocomobalneario. Comapers-
pectiva de valorizacio, o estilo
dos imoveis vai mudar. No fu-
turo, sera possivel ver mais
unidades de médio e alto pa-
drio”, acrescenta Juarez.

Vila Velha ji comega a cha-
mar a atencdo, principalmente
pelos empreendimentos econo-
micos que foram lancados este
ano. A regido de Aribiri é a que

. mais esta em crescimento. “O

mercado’ continuar4 “alto. Mas
hoje predominam os lancamen-
tos em regides como Praia da
Costa e Itapoa. No futuro, em
unidades, os empreendimentos
econdmicos vao ser a maioria”.
A procura por Jardim Cam-
buritambémnio para. Das pes-
S0as que querem comprar imo-
vel em Vitoria, 46,2% tem inte-
resse em investir no bairro.

Imoveis também
sao uma forma
de investimento

&8 O nimero de pessoas que
compram imoéveis apenas para
investir também cresceu. Este
ano, 15,2% dos visitantes da fei-
ra tinham esse objetivo. No ano
passado, esse indice era de
11,4%.0 economista, Jodo Sale-
me, responsavel pela pesquisa,
acredita que a tendéncia é au-
mentar o niimero de interessa-
dos nesse tipo de aplicacdo. “O
imovel ndo desvaloriza e a pes-
soa nao corre o risco de perder
seu dinheiro como na Bolsa de
Valores. Esse investimento é
menos arriscado e gera garan-
tia de que a pessoa vai ganhar,

no minimo, o que pagou pela
unidade”, déstaca. Segundo
ele, no caso de quem tem um
imovel préprio, comprar outro,
mesmo que financiado, vale a
pena. “Se for residencial, a pes-
soa pode mudar paraanovamo-
radia, alugar a outra e,como di-
nheiro da locacao, pagar os ju-
ros do financiamento”, destaca.
O presidente da Ademi, Juarez
Gustavo Soares, acredita que
também vai crescer o niimero
de interessados em salas co-
merciais. ”E a primeira vez que
colocamos esse perfil deimével
na pesquisa. Neste ano, eles ti-
veram uma representacdo pe-
quena, de 2,8%. Mas,comosin-
vestimentos que estao chegan-
do, principalmente na Serra, a
tendéncia é de maior procura”.

RADIOGRAFIADO SALAODO IMOVEL
Perfil do comprador

Renda familiar: R$ 4.877, quase 10% superior a de 2009.

Em 2009, esse publico era de 11,4%.
75,1% pretendem financiar um imdvel no banco.

Os bairros mais procurados Iméveis mais procurados
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dades de medio € alto padrao.
Por contadessamudanca,de
2009 para 2010 aumentou de
33% para 36,3% o interesse das
pessoas por imdveis de trés
quartos. No caso das unidades
de dois dormitorios, que foram
as vedetes da edicdo do ano
passado, a procura diminuiu,
passando de 62,6% no ano pas-
sado para 60,5% neste ano.

BAIRROS MAIS PROCURADOS
A pesquisa também mostrou
que comprar um imével na Ser-
ra ainda é a preferéncia dos in-
vestidores. No ano passado, aci-
dade eraatrativo para 66,8% das
pessoas e em 2010, para 74,1%.

Entre os motivos, os imé-
veis populares que existem na
regiao, além das unidades de
médio padrio e comerciais
que comecam a ganhar.a cida-
de.Entre osbairros que se des-
tacam estdo Laranjeiras, Jaca-
raipe e Manguinhos.

“O Litoral da Serra vai se in-

Classe média vai as compras o

e sai de apartamento novo

‘Mudanca. no perfil do

comprador alavanca
vendas de imodveis que
custam entre R$ 100
mil e R$ 200 mil

mm A crisefinanceirafoiem-
bora e com ela o medo de a
classe média na hora de in-
vestir na compra de imo-
veis. Enquanto no ano pas-
sado, amaioria dos compra-
dores no Salao do Imoével
buscavam moradias do Mi-
nha Casa, Minha Vida, na
edicio deste ano, o perfil do
consumidor mudou.

A maioria dos visitantes

(47,5%) estava em busca de
unidades com precos médios
de R$100 mil a R$ 200 mil.

Em 2009, a procura por
iméveis populares, que cus-
tam menos de R$ 100 mil, era
de 43%. Neste ano, esse volu-
me caiu para 28,9%.

“O que aconteceu é que a
crise trouxe uma preocupa-
cao. E aclasse média é conser-
vadora. Na época de crise, a
compra da casa prépria foi
adiada. Agora, o consumidor
voltou a ter confianca e por is-
so esta retomando os planos
que ficaram suspensos”, des-
taca o presidente da Ademi,
Juarez Gustavo Soares.

A procura por unidades
de R$ 200 mil a R$ 500 mil
também cresceu.Em2009,0
indice era de 13,8%. Neste
ano foi de 19,5%.

Segundo o presidente da
Ademi, apesar dessamudanca
de perfil os imdveis supereco-
némicos, do programa do go-
verno, vao continuar alavan-
cando o mercado imobiliario.

“0 ano passado foi o pe-
riododelangamentodo pro-
grama. Muitas empresas
adaptaram projetos para se-
rem beneficiadas. Agora, as
construtorasjase preparam
para atender a todos os pu-
blicos”, acrescenta.

Serra
1 Laranjeiras 35,0
2 Jacaraipe 14,2
3 Manguinhos 8,0
4 Jardim Limoeiro 6,7
Vitoéria
5 Jardim Camburi 46,2
6 Jardim da Penha 20
7 Bento Ferreira 10,2
8 Praia do Canto 7,6
Vila Velha
9 lItapoa 21,3
10 ltaparica 20,6
11 Aribiri 12,5

12 Praia da Costa 12,5

Crescimento. Ser3o construidos um centro de funilaria e logistica e a primeira unidade da concessiondria no municipio serrano

Kuruma planeja investir R$ 14 milhoes na Serra

Os empreendimentos
do grupo Aguia
Branca vao gerar

185 novos postos de
trabalho na regido

ABDO FILHO

afilho@redegazeta.com.br

mm A Kurumi, concessiona-
ria do grupo Aguia Branca,
planeja investir R$ 14 mi-
lhdes na Serra até 2012. No
primeiro semestre do ano
que vem, num terreno de 11
mil metros quadrados locali-
zado as margens da BR 101,

em frente ao Makro, seri
i

inaugurado um centro de fu-
nilaria, revisdo e recepc¢io
de carros zero quilometro.
Esse empreendimento signi-
ficaum investimento de R$ 6
milh6es. Em 2012, o grupo
pretende inaugurar uma no-
va Kuruma. O investimento
previsto é de R$ 8 milhGes.

No caso do centro de funi-
laria e logistica, a ideia é re-
tirar as cegonhas, que trans-
portam carros novos, de Vi-
tériae concentrar todo o tra-
balho de funilaria das con-
cessiondrias do grupo, dono
também da Vitoria Motors,
neste novo centro.

Em 2012, a intencio é
inaugurar uma nova Kuru-
m4, aprimeiranomunicipio
serrano. O investimento
previstoparaesse empreen-
dimento gira perto dos R$ 8
milhdes. O centro de funila-
ria e logistica, mais a nova
concessionaria, vao gerar
185 novos postos de traba-
lho. Cem na concessiondaria
e 85 no centro.

“O centrode funilariaelo-
gisticaéumempreendimen-
to construido para acabar
comdois gargalos. Primeiro,
porque, na hora de receber-
mos 0s carros zero, ha o pro-

blema das cegonhas dentro
das vias publicas de Vitoria.
Sdo varias as restricoes.
Com o empreendimento da
Serra, isso vai acabar.

“O segundo gargalo a ser
sanado é o da funilaria, setor
que ocupa muito espaco nas
nossaslojas. Todo o trabalho
de reparacio dos veiculos
avariados vai para o munici-
piodaSerra, o que deixara as
concessiondrias de Vitoriae
de Vila Velha com mais espa-
¢coparaocrescimento”, des-
tacou Riguel Chieppe, dire-
tor da unidade de comércio
do grupo Aguia Branca.

RIO DE JANEIRO

Ontem, o grupo inaugurou
sua primeira concessiona-
ria Toyota na capital flumi-
nense, na Barra da Tijuca.E
a segunda no Estado do Rio
de Janeiro, a outra unidade
fica em Campos. O empre-
endimento, um investimen-
to de R$ 14 milhdes, tem 8
mil metros quadrados de
area construida, a maior da
concessionaria Toyota do
Rio de Janeiro.

“A montadora nos chamou
paraoRioporcontadanossaa
atuacdo em Vitéria. Quere-
mos crescer vigorosamente

nos proximos cinco anos. Es-
tamos de olho na expansdo
que a cidade tera por conta de
Copa do Mundo de 2014 e
Olimpiadas de 2016. Até 2015,
a ideia é construirmos uma
nova Kuruma no Rio de Janei-
ro, desta vez na Zona Sul”, re-
velou Riguel Chieppe.
ComessalojanoRiodeJa-
neiro, décima concessiona-
ria Toyota do grupono Brasil

- sdo trés unidades no Espi- |

rito Santo, cinco em Minas

Gerais e duas no Rio - o gru- |

po Aguia Branca torna-se o |

maior detentor de conces-
sionérias Toyota do pais.
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