A ey RS instituto Jones aos Sanios Neves ;
/5" V22 f 0 Biblioteca ‘ :3&

DECORACAO | | " . Classificados -Imoveis.AG

Locacéo: | | -
Cuidadg na . Cortinas com - . ‘ 33218600
20% de desconto = - : e www.classificadosagazeta.com.b

hora de alugar por | ¢ pagamento em
temporada. cinco vezes.

. Vitéria (ES), quinta-feira, 2 de setembro de 2010

W  1[1OVEIS.AG

T e A GAZETA
M ; Editora: Liicia Goncalves | lucia@redegazeta.com.br | [l [ a

Dominio dos jovens

GILDO LOYOLA
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CABE NO noLso. 0 motorista Edsbn Follador, 29 anos, aproveitou o “Minha Casa, Minha Vida” e comprou um apartamento de dois quartos em Serra-Sede. “Fui atraido por preco e Iocalizégéo” diz



Perfil.

Mais de 40% dos

AMANDA MONTEIRO

amalta@redegazeta.com.br

mm Com o lancamento do pro-
grama federal Minha Casa,
Minha Vida, o perfil dos com-

pradores de iméveis rejuve- -

nesceu. Dados da Associagio
das Empresas do Mercado
Imobiliario no Espirito Santo
(Ademi-ES), baseada em pes-
quisa realizada na ultima edi-
cao do Saldo do Imével, mos-

tram que 40% dos comprado-
res sio jovens, com idades en-
tre 25 e 35 anos.

E com a maior facilidade
de financiamento e juros
mais baixos, esse publico,
com renda familiar média
entre R$1,5mil e R$ 4,9 mil,
aproveitou para adquirir o
primeiro imével.

Os solteiros passaram a
ocupar extamente a metade

«40% - sdo jovens, com
idade entre 25 e 34 anos

« 50% - sdo casados
« 55% - tém filhos
« 78% - tém escolaridade

entre ensino médio
completo e superior
completo

« 70% - estdo empregados
» 55% - da procura é por
apartamentos de dois
quartos

« 25% - da procura é por
apartamentos de trés
quartos

70% do

mercado
«= Imobiliario se concentra

nos municipios de Vitoéria,
Serra e Vila Velha.

29% da

procurd

«» Poriméveis esta
concentrada na Regido de
Laranjeiras, na Serra.

Saléo do Im6velv
sera realizado
em setembro

me A pesquisa anual do Saldo
do Imével é um balizador im-
portante do mercado, em fun-
cdo da representatividade do
evento. Segundo o presidente
daAssociacdodas Empresasdo
Mercado Imobilidrio (Ademi),
Juarez Soares, o ptiblico é muito

diversificado, assim como as
ofertas. Ha opcdes de iméveis
residenciais, comerciais, lotea-
mento e terrenos para os mais
diferentes padrdes de investi-
mento. A 172 edicdo do evento
sera realizado de 22 a 26 de se-
tembro, no pavilhdo de Carapi-
na, na Serra. Mais de 100 expo-
sitores vao oferecer 17 mil uni-
dades. Asinscricoes podemser
feitas pelo site www.salaodoi-
movel.com.br.

do mercado, que antes era
mais restrita aos casados, com
filhos. A pesquisa mostra 50%
para cada lado.

O motorista Edson Velten
Follador, 29 anos, ¢ um exem-
plo desse publico. Solteiro,
aproveitou o “Minha Casa,
Minha Vida” para comprar
um apartamento de dois quar-
tos em Serra-Sede. Foi atraido
por preco e localizagdo. “Te-
nho parentes que moram per-
toevaiserbom paramim. Sem
falar que as prestacOes sao
baixas, bem acessiveis. Foi a
oportunidade para comprar
meu imovel”, afirma.

PERFIL

A pesquisa da Ademi-ES mos-
tra que amaior procurado pu-
blico jovem é por apartamen-
tode dois quartos, com55%do
total. Os apartamentos de trés
quartos ficam com 25% da

procura. O restante é pulveri-
zado entre apartamentos de
um e quatro quartos, além de
imoéveis comerciais.

VitoOria, Serrae VilaVelha
detém70% domercadoimo-
bilidrio. Em Vitoria, 36% da
procura é para trabalho e
32% para moradia. Jardim
Camburi é bairro mais pro-
curado por 39% dos entre-
vistados. E 14 que o maior
numero de lancamentos
imobilidrios da Capital.

Na Serra, a procura por mo-
radia é de 30%, enquanto que
para trabalho é de 21,6%. O
bairro mais procurado para
morar é Laranjeiras, com 29%.
Em VilaVelha, 22% daprocura
é por moradia e 8% para traba-
lho. Os bairros Itapo3, Itapari-
cae Praiada Costa s3o os mais
procurados, somando 40%.

“O mercado hoje ainda é
muito concentrado na re-

Juros baixos e prazo
longo para pagar

Esses sdo os
principais motivos
para que jovens
possam comprar o
primeiro imével

mm Na dltima edicéo do Fei-
rao da Casa Propria da Cai-
xa, os organizadores do
evento notaram que o nu-
mero de jovens A procura
do imovel proprio cresceu
em relacio aos anos ante-
riores. Isso se deve, princi-
palmente, ao crescimento
da oferta de crédito, além
das facilidades dos finan-
ciamentos imobilidrios e
juros acessiveis.

Hé4 apenas dois anos, a faixa
etiria com maior participa¢ao
nos financiamentos da Caixa
eraade30a39 anos, com 36%.
Em 2009, 394% das pessoas
que financiaram umimovel ti-
nham entre 26 e 35 anos.

Atendéncia é que os can-
didatos & casa propria se-
jam cada vez mais jovens.

Inclusive,eles témsidores-
ponséveis por grande parte
doaumento do créditoimo-

bilidrio no pais.

Em outras regides do
Brasil, os nimeros nio sio
diferentes: segundo levan-
tamento feito pela Caixa
Econdmica Federal, os
compradores com menos
de 35 anos ja sdo responsa-
veis por 56,9% dos finan-
ciamentos.

ESTABILIDADE

Os jovens estdo mais estaveis
economicamente, por isso, fi-
cam mais tranquilos quando
comprometem uma parte de
sua renda em financiamentos
imobiliarios.

De acordo com dados do
Centro de Pesquisas Sociais
da FGV com base na Pesquisa
Nacional por Amostra de Do-
micilios (PNAD), desde 2006
houve um aumento de 13,25%
na renda de jovens entre 20 e
24 anos e de 10,42% na renda
dos de 25 a 29 anos.

gido metropolitana de Vit6-
ria, mas hAumatendénciade
crescimentomaior paraoin-
terior a medida que as gran-
des plantas industriais e ser-
vicos nessas cidades come-
cam aser fatia maior de mer-
cado”, afirma o presidente
da Ademi, Juarez Soares.

Apesar da procura ser
maior por lancamentos eco-
ndmicos,dentrodoMinha Ca-
sa, Minha Vida, Juarez Soares
afirma que ha publico com
renda compativel as diferen-
tes ofertas do mercado.

CUIDADOS
Para o jovem que est4 pensan-
do comprar imdvel, os finan-
cistas avisam: n3o é para todo
mundo. O comprador tem que
estar estabilizado em termos
detrabalhoederenda,eciente
do que estd comprometendo.
E mais: nunca comprar por

impulso. O comprador tem
que fazer a regra do caderni-
nho, como ensinam econo-
mista. Quer dizer colocar na
pontado l4pis todos os custos,
todas as suas receitas ao longo
dos anos.

Hoje, ja hd no mercado pla-
nos que financiam até 100%
do valor do imével. Mas a fa-
cilidade pode induzir ao erro:
é preciso cuidado paranao as-
sumir uma divida maior que a
capacidade de pagamento. Os
especialistas  recomendam
que as parcelas nao superem
25% da renda mensal.

Economizar pelo menos o
equivalente aentre 30% e 40%
do valor do imével paradar de
entrada também é fundamen-
tal, assim como estabelecer
parcelas decrescentes de pa-
gamento, para nio ter uma di-
vida muito grande no final do
financiamento.

UMA BOA RESERVA
E FUNDAMENTAL

PAULO CESAR COIMBRA

Doutor em Economia

== Quem no possui uma boa
reserva, nao deve comprome-
terarendacomumimoével. Ao
invés de entrar num financia-
mentologode cara, alugueum
imével e continue poupando.
A concepc¢io de aluguel do
brasileiro é errada, porque

deixa de perceber o valor do

. dinheiro ao longo do tempo.
Atualmente, os imoveis finan-
ciados tém taxas em torno de
9% e 12%, muito acima da in-
flagio e comprometem a ren-
da futura. Mesmo com um
planejamento bem feito, esta-
mos sujeitos a imprevistos
que podem colocar tudo a
perder. Por isso, reforco: com-

prarimoveléumadecisaoque -

deve ser tomada s6 quando se

tem dinheiro sobrandc). Na
pratica, ao invés de comprar
um apartamento de R$ 60 mil,
é melhor arcar com um alu-
guel em torno de R$ 500. Para
isso, o ideal é dispor de uma
poupan¢a mensal de R$ 1,5
mil. Assim vai estar capitali-

- zando seus recursos, aumen- -
tando a poupanga. Quando

atingir um patriménio de R$

1300 mil podera comprar um

imével, respeitando a porcen-

tagem maxima direcionada
~ paraisso. Quem quer adquirir

um imoével de R$ 60 a R$ 80
mil, por exemplo, precisa ter
um patrimonio de R$ 200 mil
a R$ 250 mil. A poupanca re-
quer sacrificios. O ideal €, se
vocé tem condicoes de alugar
um apartamento de trés quar-
tos, alugue um de dois quartos
e poupe a diferenca. Viva um

nivel abaixo do que deseja.

Com a reserva, terd muito
mais possibilidades de consu-
mo no futuro.
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