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Comércio exterior. Alguns empresarios preferem industrializar
seus produtos fora do pais para escapar da tributacao

’Exportador espera receber
R$ 35 bi e compensar perda
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£MBAROUES. Muitas empresas preferem exportar a producio in natura para beneficiar no exterior e depois importar de volta

Burocracia para
recebimento de
créditos devidos é um
dos maiores entraves
a exportacao

BRASILIA

mm Arealidade dos exportado-
res confirma a urgéncia de se
tornarem concretas as medi-
das em estudo pelo governo
para acelerar o recebimento,
pelosetor, de cercade R$35bi-
Ihoes em créditos tributarios.
A burocracia para receber es-
se dinheiro é um dos maiores
entraves as exportacdes de
produtos manufaturados e
motivo de perda de competi-
tividade dentro e fora do Bra-
sil. A saida para muitos em-
presarios é importar insumos
estraneeiros para industriali-

nio conseguiram utilizar nos
ultimos anos. Como o volume
de crédito gerado esta atrela-
do ao montante produzido pe-
la empresa, a opgao de varias
companhias tém sido fazer o
minimo necessario.

ALTERNATIVA

No pais que é o maior pro-
dutor de soja do mundo, as
empresas desistem de expor-
tar o 6leo de soja, por exemplo.
Vendem apenas 0s graos.

“H4 empresas que com-
pram esmagadoras (de graos)
em outros paises, exportam in
naturae transformamno exte-
rior. O pais perde renda e em-
prego”, revela o presidente da
Federacdo das Industrias do
Estado do Mato Grosso
(Fiemt), Mauro Mendes.

O mesmo problema assom-

tos é o maior complicador
deste setor, que fabrica insu-
mos para a inddstria nacional
de calgados.
Osegmentotemtentadore-
duzir custos e investir em ino-
vagoes para sobreviver. “Nos-
sos clientes témimportado in-
sumos. E muitos curtumes
tém exportado o couro wet
blue diretamente em vez de
agregar valor. E olha que fo-
ram criadas taxas de exporta-
c3o para desestimular estas
vendas externas. Isso é péssi-
mo porque diminui arendado
pais, nio gera empregos € ain-
da deixa no Brasil o impacto

ambiental do tratamento do
couro”, disse Peres. Ele tam-
bém é dono da empresa Noko
Quimica e admite estar com-
prando parte de seus insumos
no exterior: “E um ciclo vicio-
so e prejudica todos.
Segundo o vice-presidente
da Associacio de Comércio
Exterior do Brasil (AEB), José
Augusto de Castro, as empre-
sas preferemnao correr orisco
de ter que ficar esperando in-
definidamente por créditos do
ICMS que nunca vém. "Nio
adianta ir a Justica, porque de-
mora tanto que no vale a pe-
na“, resumiu.(Agéncia Globo)

Dificuldade para
recebe_r c_réditos

toareceber, porlei,umcrédito
no valor dos tributos recolhi-
dos que podera ser compensa-
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res confirma a urgéncia de se
tornarem concretas as medi-
das em estudo pelo governo
para acelerar o recebimento,
pelosetor,decerca deR$35bi-
lhoes em créditos tributérios.
A burocracia para receber es-
se dinheiro é um dos maiores
entraves as exportacdes de
produtos manufaturados e
motivo de perda de competi-
tividade dentro e fora do Bra-
sil. A saida para muitos em-
presarios € importar insumos
estrangeiros para industriali-
zar aqui dentro sem precisar
pagar os tributos internos, ou
simplesmente industrializar
14 fora para escapar dos im-
postos.

Cerca de R$ 25 bilhdes em
ICMS e de R$ 7 bilhdes aR$ 10
bilhdes em PIS/Cofins que ja
foram pagos pelo setor gera-
ram créditos que as empresas
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No pais que é o maior pro-
dutor de soja do mundo, as
empresas desistem de expor-
tar o 6leo de soja, por exemplo.
Vendem apenas 0s graos.

“HA empresas que com-
pram esmagadoras (de graos)
em outros paises, exportam in
naturae transformamno exte-
rior. O pais perde renda e em-
prego”, revelao presidente da
Federacio das Industrias do
Estado do Mato Grosso
(Fiemt), Mauro Mendes.

O mesmo problema assom-
bra o setor de calcados e cou-
ros, que aindase queixa doim-
pacto do cambio valorizado
sobre as exportagdes. O presi-
dente da Associagio Brasilei-
ra de Empresas de Compo-
nentes para Couro, Calgadose
Artefatos (Assintecal), Ricar-
do Peres, afirmou que a difi-
culdade de receber os crédi-
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tém exportado O couro Wet
blue diretamente em vez de
agregar valor. E olha que fo-
ram criadas taxas de exporta-
¢do para desestimular estas
vendas externas. Isso é péssi-
mo porque diminuia rendado
pais, ndo gera empregose ain-
da deixa no Brasil o impacto
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Augusto de Castro, as empre-
sas preferemnao correro risco
de ter que ficar esperando in-
definidamente por créditos do
ICMS que nunca vém. "Nao
adianta ir A Justica, porque de-
mora tanto que ndo vale a pe-
na“, resumiu.(Agéncia Globo)

Dificuldade para
receber créditos
acumulados

== Quem produz bens manu-
faturados no Brasil tem que
pagar ICMS, PIS e Cofins em
cadaumadasetapasda cadeia
produtiva, como qualquer em-
presa.Masquem produzcomo
objetivo de exportar tem direi-

toareceber, porlei,um crédito
no valor dos tributos recolhi-
dos que podera sercompensa-
do em outros impostos. Os
créditos acabam sendo maio-
res do que o imposto a ser pa-
go, o que, emtese, é vantajoso
paraos exportadores - que te-
riam dinheiro a receber. Na
pratica, como as empresas
nunca recebem a diferenca, a
incidéncia de impostos pesa.

Café do Brasil produzido nos EUA

Empresa de Sao
Paulo adquire
torrefadora em
Nova York para
industrializar café

BRASILIA

amPara oferecer aos clien-
tes entendidos de café o
maior nimero possivel de
blends do mundo inteiro, a
Octavio Café importa dos
Estados Unidos. O grupo
que controla a cafeteria

paulista comprou recente-
mente uma tradicional tor-
refadora, aDallis Coffee,em
Nova York, onde industria-
liza o seu café especial e o
revende ao Brasil.
“Queremos proporcionar
avariedade aosnossosclien-
tes que sdo exigentes. Eare-
percussio temsido muito le-
gal. Os entendidos podem
brincar de viajar pelo mun-
do com os nossos cafés”, ex-
plica o diretor comercial da
empresa, Ricardo Aranha.
Os volumes importados

ainda sdo pequenos, mas es-
ta foi a solucdo encontrada
pela companhia para ofere-
cer um produto diferencia-
do aos seus clientes. O café
brasileiro faz parte dapaleta
da empresa.

IRONIA

Ironicamente, ¢ torrado
nos Estados Unidos para po-
der competir no mercado
brasileiro. De acordo com o
diretor da Associagdo Brasi-
leira da Industria de Café
(Abic), Nathan Hersz-

kowicz, o caso se repete. A
Café Bom Dia, segundo ele,
também produz no exterior
café industrializado de ori-
gens diferentes.

O mercado de blends es-
peciais de café tem crescido
no Brasil. As fabricas brasi-
leiras nio estio podendo
competir neste nicho de
mercado, nem dentro, nem
fora do pais, por ndo conse-
guirem industrializar o pro-
duto sem fugir dos tributos
— que os estrangeiros nio
pagam. (Vivian Oswald)

Mercado fica ainda
mais competitivo

am Produtor histérico de café,
oBrasil tem ficado paratrasna
competigdo por itens que nao
sejam o grao em si. Nao se tra-
tade faltade qualidadedo pro-
duto nacional, garante 0 dire-
tor-executivo da Associacio
BrasileiradaIndustriade Café
(Abic), Nathan Herszkowicz.

Ele defende que a inddstria
de café processado brasileira
é pouco competitiva porque
acaba exportando 0s impos-
tos,umavez que nao consegue
reaver os créditos prometi-
dos. Marcas estrangeiras tém
trazido sem concorréncia
seus blends de cafés do mun-
do inteiro para o pais, num

mercado de consumidores ca-
da vez mais entendidos.

“Ag estrangeiras estdo ga-
nhando este mercado de pre-
sente no Brasil. As empresas
brasileiras n3o tém como fugir
dos custos dos tributos para in-
dustrializa¢do e ainda ha uma
proibi¢do de importar 0s graos
verdes para fazer as paletas es-
peciais com sabores do mun-
do”, disse o diretor da Abic.

O maior exportador de café
do mundo é a Alemanha, que
no plantaum s pé daplanta.
Mas compra o brasileiro e
vende industrializado aquino
pais. O setor de minério pade-
ce do mesmo problema.
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