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ANVESTIMENTO

Bancos tém linhas

de financiamento que
variam de R$ 200 a
RS 300 mil, com prazo
de até 60 meses

para pagar a divida

m dos maiores obstaculos
U enfrentados pelos empre-

endedores que desejam
montar o proprio negécio é a falta
de recursos para comegar.

Mas, para quem néo dispde de
capital préprio, bancos oferecem
linhas de crédito que variam de R$
200 aR$ 300 mil, com prazo de até
60 meses para pagar.

Os recursos podem ser utiliza-
dos na aquisi¢do de maquinas, mo-
veis, mercadorias e matérias-pri-
mas, além de financiar reforma no
estabelecimento.

Uma das alternativas é o Micro-
crédito do Banestes, que tem taxa
de juros de 0,9% ao més. O valor do
financiamento, destinado a micro
e pequenos empreendedores, va-
ria de R$ 200 a R$ 7.500.

O Banco de Desenvolvimento do
Espirito Santo (Bandes) também
oferece linhas de crédito para a
abertura de ‘empresas.

. Os empréstimos podem ser de
R$ 7.500 (com juros de 0,9% ao
més) aR$ 300 mil (com incidéncia

de taxas de 12% ao ano), pagos em

até 60 meses.

Ja com o Sicoob Empreendedor
é possivel financiar até R$ 100 mil.
O prazo para quitar o valor é de até
60 meses, com possibilidade de
caréncia de 12 meses. Incidem so-
bre o empréstimo juros de 0,8% ao
més, mais o Certificado de Deposi-
tos Interbancarios (CDI).

No caso de amplia¢io de empre-
sas ja constituidas, o Banco do Bra-
sil e a Caixa Econémica Federal
também disponibilizam financia-
mento para ampliacdo do negécio.

PLANEJAMENTO

A analista do Servigo Brasileiro
de Apoio as Micro e Pequenas Em-
presas (Sebrae-ES) Dora Pretti
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Crédito paramontar a
empresa a partir de RS

JULIA TERAYAMA/AT

Empréstimo ajuda na expansao

Ha seis anos, quando ficou de-
sempregado, Adriano Rodex Silva,
33 anos, vendeu o carro que tinha
por R$ 4.500 e, com o dinheiro,
abriu um empresa.

Na época, aloja D Calgados se re-

sumia a uma portinha, no bairro-

ressalta que o planejamento finan-
ceiro é parte fundamental para a
empresa deslanchar.

“E importante fazer um estudo
de viabilidade e colocar no papel
gastos com reforma do estabeleci-
mento, compra de equipamentos,
além dos custos fixos com funcio-
narios e contas de energia e telefo-

Marcilio de Noronha, em Viana, mas,

para ampliar o negdcio, Adriano so-
licitou crédito junto ao Banco de De-
senvolvimento do Espirito Santo
(Bandes).

“Financiei no inicio RS 3 mil. Nao
tinha muitos recursos, e 0 emprésti-

ne, por exemplo”, destaca Dora
que acrescenta:

“K preciso cuidar da saude fi-
nanceira da empresa antes e de-
pois de abri-la, ja que a m4 admi-
nistragdo dos recursos é uma das
principais razdes para o fracasso.”

Mas, antes de registrar a empresa,

ela pontua também que é preciso

mo eraa tinica alternativa para fazer
o negocio dar certo”, lembra.

Hoje a primeira loja tem o triplo do
tamanho e Adriano comemora a
abertura de mais quatro filiais em Vi-
toria, na Serra e em Cariacica, além
de um escritorio central.

pensar no negdcio como um todo,
avaliar o mercado consumidor, ca-
deia de fornecedores e o local.

“Isso inclui tragar o perfil dos
clientes em potencial, entender as
suas necessidades, a frequéncia
com que gastam dinheiro consu-
mindo seu produto ou servigo e
quanto costumam gastar”, frisou.

LINHAS DE FINANCIAMENTO

Para quem quer comegar

MICROCREDITO (BANESTES)
> VALOR: de RS 200 até R$ 7500
> PRAZO: até 24 meses

O PROGRAMA

~ Nossocrédito
oferece linha de
financiamento
de até RS 7.500
com juros de
0,9% ao més

» JUROS: 0,9% ao més

SICOOB EMPREENDEDOR
(sicooB)
» VALOR: até RS 100 mil

» PRAZO: até 60 meses, podendo ter
caréncia de 12 meses

» JUROS: 0,80% ao més mais Certifi-
cado de Depdsito Interbancarlos
(co))

NOSSOCREDITO

(BANDES)

> VALOR: até RS 7.500

> PRAZO: até 24 meses, podendo ter
caréncia de até 3 meses

5 JUROS: 0,9% ao més

FUNRES (BANDES)

> VALOR: até RS 300 mil
> PRAZ0: até 60 meses
> JURDS: 12% ao ano

Para ampliacao
de empresas

CAPITAL DE GIRO (BANCO DO BRASIL)
> VALOR: nao tem valor estipulado

» PRAZO: até 60 meses

> JUROS: a partir de 1,17% ao més

CREDITO ESPECIAL EMPRESA

(CAIXA ECONOMICA FEDERAL)

» VALOR: minimo de R$ 3 mil, e o ma-
ximo varia de acordo com a capacida-
de de pagamento mensal do cliente.

> PRAZO: de até 24 meses

> JURDS:apartir de1,58% ao més mais
Taxa Referencial (TR)

Fonte: Bancos consultados.

COMO COMECGAR

Informacoes

> OPRIMEIRO passo paraabrirumem-
presa, em qualquer ramo de ativida-
de, é pesquisar o maior numero de
informagoes possiveis sobre o perfil
do publico-alvo, isso inclui a fre-
quéncia com que costuma consumir
o produto ou servigo e quanto paga.
ALEM DISSO, é preciso conhecer o
mercado da regido onde vai atuare a
cadeia de fornecedores para definir
as estratégias.

Viabilidade

> TER UMA boa gestao financeira na
empresa é fundamental para o negé-
cio dar certo.

> E,ANTES de qualquer coisa, é preci-
so verificar se os ganhos previstos
vao compensar o investimento e a
tomada de empréstimos.

v

Registro

> PARA UMA micro ou pequena em-
presaexercer suas atividades, é ne-
cessario ter registro na prefeitura
ou na administragao regional da ci-
dade onde ela vai funcionar, no Es-
tado, na Receita Federal e na Previ-
déncia Social.

DEPENDENDO da atividade, pode ser
preciso também o registro em outros
orgaos de fiscalizag@o.

O REGISTRO LEGAL de uma empresa
é obtido na Junta Comercial do Es-
tado ou no Cartério de Registro de
Pessoa Juridica.

ATUALMENTE, com aimplantagao do
Regin, sistema informatizado que in-
tegra os drgaos publicos envolvidos
no registro de empresas, € possivel
abrir um negdcio em apenas 3 dias.

v
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Fontes: Servigo de Apoio as Micro e Pequenas
Empresas (Sebrae-ES) e Junta Comercial.

ANALISE

Aridelmo Teixeira,
“economistae
professor da Fucape
Business School

“E preciso ter foco
e planejamento”

0 Espirito Santo vive um mo-
mento de crescimento econo-
mico, com a instalagao de gran-
des empresas e ampliagao de
industrias.

Esses investimentos criam as
bases para a aberturade empre-
sas menores, que possam pres-
tar servigos para as maiores.

Outra consequéncia disso, é
aatragdo de pessoas vindas de
outros estados para o Espirito
Santo, que também faz au-
mentar a demanda pela oferta
de produtos e servigos dife-
renciados. _

Soma-se a essa situagao o
fortalecimento da classe C, que
esta consumindo mais, e a ativi-
dade da industria imobiliéria
gioes e criar novos bairros, de-
mandando um investimento
maior em infraestrutura.

Este é o momento para o em-

" preendedor que tem um projeto
em mente por as ideias em pra-
tica. Mas é preciso ter planeja-
mento, foco e conhecer o con-
sumidor para ganhar competiti-
vidade.
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