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SALÃO DO IMÓVEL

As melhores oportunidades para
quem quer morar perto de tudo

PRISCILLA THOMPSON

Tão importantequantoo
imóvel que você vai
comprar é a localização
deleemrelaçãoaosprin-
cipais serviços de que
você precisa. Morar pró-
ximo às áreas de comér-
cio, lazer, de bons res-
taurantes, academias,
bancos, escolas e hospi-
tais, por exemplo, pode
fazer toda a diferença no
seu dia a dia. Afinal, ter
tudo perto significa me-
nos tempo no trânsito,
mais praticidade e mais
qualidade de vida para
toda a família.

Na Grande Vitória, os
bairros Jardim da Pe-

EDSON CHAGAS/ARQUIVO

Jardim da Penha, em Vitória,
é uma área valorizada por
concentrar boa rede de serviços

Um imóvel com boa
localização é sempre
mais valorizado e
facilita seu dia a dia

“A gente faz
quase tudo a pé”

Com três filhos pe-
quenos, a enfermeira e
professora Carolina
Feitosa Dibai, 33 anos, e
o marido, o médico Jud-
son Henrique de Castro,
37, colocaram a locali-
zação como item pri-
mordial na hora de es-
colher a nova casa.

Há um ano, a família se
mudouparaItapoã,emVi-
la Velha, um dos bairros
com melhor infraestrutu-
ra na cidade.

Carolina conta que no

entorno do edifício onde
eles moram há padarias,
farmácias, dois super-
mercados, três salões de
beleza, restaurantes, es-
colas e, além de tudo is-
so, a praia.

“A gente praticamente
não sai do bairro e faz
quase tudo a pé, com
muita tranquilidade. Te-
nho três filhos e posso di-
zer que essa praticidade
também tornou a nossa
vida muito mais fácil”,
afirma Carolina.

RICARDO MEDEIROS

Carolina e Judson moram em Itapoã com os três filhos: opção pela praticidade

nha, Praia do Canto,
Barro Vermelho e Jar-
dim Camburi, em Vitó-
ria, e Praia da Costa, Ita-
poã e Itaparica, em Vila
Velha, concentram a me-
lhor rede de serviços e
infraestrutura. Morar
em um deles é ter acesso
às grandes redes de su-
permercados, comércio
variado, opções de di-
versão diária e noturna e
de serviços nas áreas de
educação e de saúde.

UNIDADES
De acordo com o 23º

Censo Imobiliário do
Sindicato das Indústrias
da Construção Civil
no Estado (Sindu-
son-ES), divulgado em
junho deste ano, as re-
giões com melhores in-
fraestrutura possuem,

juntas, cerca de 17 mil
unidades em construção
e outras 2,8 mil concluí-
das recentemente, con-
centrado quase 50% de
todas as unidades em
construção na Grande
Vitória - com destaque
para Itaparica, em Vila
Velha, e Jardim Cambu-

FIQUE DE OLHO
—

“Ter escolas,
lojas, hospitais
e restaurantes
por perto, hoje,
representa
um forte
diferencial”
—
ARISTÓTELES PASSOS
Presidente do Sinduscon-ES

Dicas
t Localização

Para os especialistas no
mercado imobiliário, o
principal ponto é a
localização. Dizem que é
muito mais negócio ter o
pior imóvel no melhor
bairro do que o contrário

t Serviços
É importante o imóvel
estar próximo ao
comércio, como grandes
redes de supermercados,
lojas, opções de diversão
diária e noturna e de
serviços nas áreas de
educação e de saúde.

t Tranquilidade
Estar cercado de bons
serviços é fundamental,
mas repare se a
vizinhança é barulhenta.
Isso afasta compradores
e acaba sendo um ponto
negativo para o imóvel.
Escola, igreja e academia
de ginástica podem
prejudicar a
tranquilidade do local

t Segurança
Também vale ficar
atento à segurança na
área e à mobilidade
urbana oferecida

t Condomínios
Há no mercado vários
condomínios longe dos
centros comerciais. Mas
eles também são boas
opções, uma vez que
oferecem opções de
espaços que vão desde a
primeira infância ao
público adulto. Têm
locais para realização de
festas, academia, área
de esportes e lazer e até
salão de beleza

ri, em Vitória.
O presidente da Asso-

ciação das Empresas do
Mercado Imobiliário
(Ademi-ES), Juarez Gus-
tavo Soares, explica que
Jardim da Penha, Praia do
CantoePraiadaCostatêm
menos ofertas devido à
pouca quantidade de ter-
renos disponíveis para
construção.

Por isso, inclusive, ten-
demaserasáreasmaisva-
lorizadas. “Nesses bair-
ros, encontramos mais
ofertas de imóveis de alto
padrão (com valores aci-
ma de R$ 800 mil) justa-
mente por causa desse di-
ferencialedoperfildopú-
blico”, conta.

Apesar de não haver
padrãodepreçoporbair-
ro, o presidente do Sin-
duscon-ES, Aristóteles

Passos Neto, explica que
o metro quadrado de um
imóvel de dois quartos
embairroscomoessesgi-
ra em torno de R$ 3,5
mil. “Ter escolas, lojas,
hospitais e restaurantes
por perto, hoje, repre-
senta um forte diferen-
cial a favor de um em-
preendimento. E muitas
vezes o preço não repre-
senta problema, desde
que o cliente sinta satis-
fação em relação ao pro-
duto e ao local”, aponta.

Durante o Salão do
Imóvel, as construtoras
têm ofertas especiais pa-
ra os clientes, com des-
contos de até 15%. A
maior parte das unida-
des à venda é de dois e
três quartos, e os valores
vão de R$ 169 mil a R$
1,6 milhão.
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