16

A GAZETA TERCA-FEIRA, 5 DE NOVEMBRO DE 2013

Economia.

TRANSACOES MODERNAS

Prefeituras -
Oferecem Salarlo ecferreira@redegazeta.com.br
de até RS 6 mil Tel.: 3321.8327
Pag. 22 agazeta.com.br/dinheiro

!\. .-l gazetadinheiro

PAGAMENTO NA MAO

CELULAR JA VIROU CARTAO

Novas tecnologias vao desbancar o dinheiro de plastico

+ FERNANDA ZANDONADI

fzandonadi@redegazeta.com.br

Se observarmos com cui-
dado, a maior parte da
tecnologia que usamos
nodiaadiaestdaoalcan-
ce das méos, nos celula-
res e (ainda mais) nos
smartphones. Camera,
acesso a internet, ban-
cos... Agora, o trabalho é
em prol de aposentar os
cartdes de crédito de
pléastico. As empresas de
telefonia ja estdo ofere-
cendo servicos do tipo e

prometemnovidades pa-
ra o ano que vem.

Varias tecnologias ainda
estdo em teste, mas quatro
delas se destacam: mensa-
gens SMS; achamada NFC,
sigla para Near-Field Com-
munications e que permite
a troca de dados por apro-
ximagdo; aplicativos que,
por exemplo, escaneiam
cddigos de barras; eleitores
de cartdes de crédito pluga-
dos nos aparelhos. Essa til-
tima € voltado para os co-
merciantes, que poderiam

eliminar as maquininhas
com o smartphone. As ou-
tras trés sdo voltadas para o
consumidor, que terd o ce-
lular funcionando como
cartdo de crédito.

O governo também ja
atentou para essas novas
possibilidades e anunciou
ontem a regulamentacgo
que faltava para que os ser-
vicos possam ser ofereci-
dos. O documento abre es-
paco para a criacdo de uma
conta de pagamento no ce-
lular (ndo precisa ser

smartphone), que torna
possivel depositar, sacar,
transferir e pagar contas. A
ideia é que o sistema possa
iralém e sejausado parare-
cebimento de beneficios de
programas sociais.

Para o consumidor, are-
gulamentacio surge co-
mo umaseguranga a mais,
j& que o Banco Central su-
pervisionara todo proces-
SO para garantir a preser-
vacdo do dinheiro do
cliente em caso de quebra
da empresa.

NOVIDADES

Tantas opcoes tem raiz
na briga dos fabricantes
que tentam emplacar sua
tecnologia e ganhar dinhei-
ro com isso. “Por enquanto
ndo hd umaadotada plena-
mente, a briga vai conti-
nuar e a consolidacio de
um sistema H4 uma séri9e
de discussdes sobre segu-
ranca, praticidade. Ha4 em
todas pré e contras nos pro-
cessos. Vai demorar a con-
solidacdo, pelo menos seis
meses ainda”, explica o

consultor e especialista em
TI, Gilberto Sudré.

Fazer uma previsao
sobre qual tecnologia vai
realmente cair no uso po-
pularaindaé prematuro,
mas o NFC é uma possi-
bilidade forte, explica
Sudré. “As mensagens
SMS tem grande vanta-
gem pois é viavel em to-
dotipodecelular. Masha
problemas de seguran-
ca. Por isso a aposta é
mesmo a tecnologia
NFC”, diz o especialista.

ISTO E DA SUA CONTA!

O que as empresas
ja estdo oferecendo

vVivo
A empresa lancou o Zuum,
servico de pagamento
movel em parceria com a
Mastercard. A tecnologia
permite que os clientes
facam transferéncias de
até R$ 1 mil usando
aparelhos comuns,
associados a uma conta
de banco e equipados com
um chip cadastrados no
programa. A taxa é de
R$ 0.99 por transacdo,
sem mensalidade. Além da
transferéncia em dinheiro,
os clientes podem
consultar saldo. Quem
optar pelo sistema
também recebera um
cartdo convencional.

v Oi
Por meio de parceria com
o Banco do Brasil, a Oi
lancou o Cartdo de Crédito
0i, que pode ser usado
tanto da forma tradicional
quanto pelo ceular. Ha
ainda o Oi Carteira, cartdo
pré-pago recarregavel que
também funciona da forma
tradicional ou pelo celular.

vTIM
A TIM espera colocar seu
primeiro produto no
mercado ainda este ano.

No momento, a companhia
realiza testes de
pagamento com a
tecnologia NFC, em dois
projetos distintos: um em
parceria com ltad,
MasterCard e Redecard -
que acontece desde janeiro
- e outro com Bradesco,
Visa e Cielo, iniciado no
més de maio. As compras
serdo creditadas no cartdo
TIM Itaucard - no piloto
com o ltad - ou

Aparelho de cartdo de crédito que funciona em convergéncia com celular

descontadas na conta
corrente dos usuarios, no
caso da parceria com o
Bradesco, que utiliza cartdo
de débito. A TIM tem ainda
um projeto em
desenvolvimento para
lancamento de um servico
de mobile money. O
produto deve estar
disponivel para o mercado
brasileiro no primeiro
semestre de 2014, fruto de
uma parceria da operadora

DIVULGACAO

com a Caixa Econémica
Federal e a MasterCard.
Por meio de uma conta
pré-paga virtual, o cliente
TIM podera efetuar
compras e outras
transacdes financeiras
utilizando o préprio celular
ou um cartdo tradicional
vinculado ao seu nimero
de telefone.

v Claro
A Claro lancou em
outubro um servico que

torna o celular em cartao
de débito. Pelo “Meu
Dinheiro Claro”, clientes
da operadora que ndo
tém conta em banco
podem pagar, por meio
do celular, contas em
lojas, sacar dinheiro ou
fazer transferéncias.

O que vem por ai
vNFC
Trata-se de um padrao
tecnoldgico que permite a
troca de dados via radio
pela aproximacdo fisica de
celulares e outros
equipamentos compativeis.
Com ela seria possivel
pagar uma conta
simplesmente encostando
o celular na maquina
registradora. Com a
tecnologia, as teles
buscam fidelizar os
clientes, que pensaram
duas vezes antes de mudar
de operadora se sua vida
bancéria estiver atrelada a
ela. Além disso, os bancos
parceiros devem
remunera-las por cada
cliente conquistada, ja que
economizam com a
digitalizacdo do processo.
O que falta para a
popularizacdo do NFC é a
tecnologia chegar aos

smartphones mais baratos.
Por enquanto, ela s6 esta
praticamente nos celulares
topo de linha, com excecdo
do iPhone.

v 0 que cada empresa

vai oferecer
A Claro anunciou em
novembro do ano passado
teste em parceria com o
Bradesco, que iniciou em
maio deste ano parceira
com TIM também para
piloto de NFC. O objetivo
desta operadora é lancar a
solucdo no mercado até o
primeiro trimestre de 2014.
Em janeiro passado, a TIM
havia comecado a testar a
tecnologia ao lado de Itad,
MasterCard, Redecard e
Gemalto. A Oi quer
concluir até o fim do ano
piloto de pagamentos
moveis com NFC em
estabelecimentos no Rio. A
operadora também estuda
usar a tecnologia nos seus
processos internos. A Vivo
também esta realizando
testes com o Bradesco e
quer lancar a solucdo
comercialmente com
varios bancos no primeiro
trimestre de 2014.

Fontes: O Globo e operadoras
de telefonia
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Novas regras do BCreduzem
gastos para consumidores

Marco regulatorio
prevé normas para
atuacao de instituicoes
de pagamento

BRASILIA

+ O Banco Central divul-
gou ontem uma nota afir-
mando que, com as resolu-
¢Oes e circulares editadas
pelo Conselho Monetario
Nacional (CMN) e o Banco
Central, respectivamente,
institui-se o marco regula-
tério inicial que disciplina
aautorizacdo e o funciona-
mento de arranjos e insti-
tuicbes de pagamento.
Trata-se de uma regula-
mentacdo minima para o
setor, sem prejuizo de novas
acoes regulatorias posterio-
res, que permitemao cidade
realizar transacgoes de paga-
mentos sem a necessidade
de intermediacdo de uma
instituicao financeira.
“Como reflexo, ha be-
neficios ao usudrio final,
tais como reducdo de cus-
tos e precos, maior conve-
niéncia, melhoria do ser-
vico e promogdo de am-
pliacdo do processo de in-
clusdo financeira”, citou a

instituicao.
AResolucdon®4.282, de
acordo com a nota, estabe-
lece os objetivos a serem
perseguidos pela regulacio
esupervisiodoBC, relativa-
mente as necessidades dos
usudrios finais, dentre as
quais a confiabilidade, a pri-
vacidade, a transparéncia e
acesso a informagoes. Ja a
Resolucéo n° 4.283 explici-
ta para as instituicoes regu-
ladas as exigéncias de trans-
paréncia de informacoes.
Asnovas normas entram
em vigorem 180 dias. Dire-
tor de Politica Monetéria do
BC, Aldo Mendes afirmou
que a regulaciio dos meios
de pagamento eletronicos
partira de trés principios. O
primeiro deles é acabar com
a assimetria regulatoria, ja
que a partir de agora todas
as empresas no segmento
serdoreguladas pelo BC, co-
mo osadquirentes e bandei-
ras e credenciadoras de car-
tao de crédito.
Osegundoaspectoéeli-
minar a possibilidade de
selecdo adversa, ou seja,
empresas sem regulagdo
que queiram se aproveitar

Mendes diz que normas entram em vigor em 180 dias

dessa situacdo. “Quere-
mos fortalecer os bons
prestadores de servicos.
Fortalecer os que ofere-
cem produtos e servicos e
gerenciam riscos.”
Oterceiropontoéque,ao
gerar o marco regulatdrio, o
BCincentivaoinvestimento
no setor. “A gente extingue

ABR

essa assimetria regulatoria,
ja que ndo serdo mais ape-
nas os bancos que sdo emis-
sores de cartdo de crédito,
por exemplo, que estardo
sobregulacdodoBC. Adqui-
rentes e bandeira nio séo
instituicdo financeira, mas
serdo regulamentados pelo
Banco Central”.

BB lanca opcao inédita
para os sem-banco

+ O Banco do Brasil lan-
¢ou ontem o BB Conta de
Pagamento, um produto
inédito no mercado, que
permite a transferéncia de
recursos entre correntis-
tas e ndo correntistas do
BB, bastando que o bene-
ficiario tenha um celular
de qualquer operadora.

A transacdo estd disponi-
vel no autoatendimento do
www.bb.com.br e os clien-
tes correntistas precisardo
apenas informar o CPF e o
numero de celular de quem
vaireceber osvalores. Osre-
cursos ficardo em uma con-
ta pré-paga virtual e pode-
rdo ser retirados em qual-
quer caixa eletrénico do BB
ou nos correspondentes
Mais BB.

Caso o remetente quei-
ra, ainda poderasolicitar o
Ourocard Pré-pago Conta
de Pagamento para que o
beneficidrio faca compras
a débito nos estabeleci-

mentos comerciais, além
dos saques nos caixas ele-
tronicos do BB.

Funciona assim: o clien-
te, correntista do BB, acessa
a sua conta pela internet e
informa o CPF e o nimero
do celular (com DDD) do
beneficidrio do crédito. O
valor da transferéncia pode
ser de até R$ 1 mil. Esse ser-
vico custa apenas R$ 3.

O beneficidrio, que ndo
precisa ter conta em ne-
nhum banco, recebe um
SMS no celular informando
o valor do crédito e uma se-
nha provisdria para saque.
Em seguida, a ele é enviada
uma outra mensagem, com
as instrucoes para retirada.

Deve-se ir a qualquer cai-
xa eletronico do BB ou em
um correspondente Mais
BB. L4, troca a senha por
uma definitiva. Na primeira
vez que recebe o crédito,
tem até cinco dias para efe-
tuar esse registro de senha.
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