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AREAS MAIS PROCURADAS GUARAPARI, ANCHIETA, SAO MATEUS, COLATINA, LINHARES, CACHOEIRO DE ITAPEMIRIM E REGIAO DE MONTANHAS CHAMAM A ATENCAO DOS INVESTIDORES

Empresas do ramo
imobilidrio estudam

definindo seus projetos imo-
bilidrios fora da Regiao Me-
tropolitana de Vitéria.

Futuro imobiliario

De olho no crescimento, grandes
construtoras investem no interior
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Elas vieram para ficar e estdo
mudando o conceito de mora-
dia no Estado. Estamos falan-
do das construtoras, incorpo-
radoras e imobilidrias de So
Paulo e do Rio de Janeiro, que
incluiram no portfélio de in-
vestimentos o mercado imobi-
liario capixaba. E quem pensa
que essas empresas estio de
olho s6 nas cidades da Grande
Vitéria estd enganado. Elas
querem o interior também.
Os planos dessas empresas ~
muitas ja fizeram parcerias
com construtoras locais - s3o a
longo prazo. O que significa di-
Zer que, por muitos anos, have-

da por moradia nos locais on-
de estamos chamando de
Grande Guarapari. Linhares
e S3o Mateus também estio
crescendo, com as descober-
tas do petrdleo e a explora-
¢do de fruticultura. Um novo
polo industrial comeca a sur-
gir em Colatina. Cachoeiro
também demanda novos in-
vestimentos imobilidrios”,
enumerou o diretor da Ac-
tual, Juarez Gustavo Soares.
Por conta desse cenario,
acrescentou, profissionais da
Actual estio visitando essas re-
giGes, levantando as areas dis-
poniveis para a construc¢do de
empreendimentos e estudando
o perfil desse novo morador.
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| Canto, Victoria Bay, na Enseada do Su3, e
Privilege, na Praia de Santa Helena - este
Ultimo em parceria com a Metron

Vitéria: Splendore Residenze, na Praia do
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A empresa quer investir em Vila
Velha, Serra e Cariacica H3a
k| intencdo de sequir para outras
N cidades do interior do Estados -
0s nomes ainda nao foram
revelados -, onde seriam
construidos apartamentos,
casas e condominios bairro
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() Vitdria: Chacara Von
. | Schilgen, na Praia do Canto

A empresa ainda aposta em
Vitéria, onde serdo construidas
casas e salas comerciais, e
estuda a possibilidade ir para
Guarapari e cidades da Regido
de Montanhas
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apartamentos na
Grande Vitoria mas
nenhum foi lancado
ainda

A empresa, em 2006,
5 fez parceria com a
Proeng, para construir

) Vitéria: Condominio
Domani, na Enseada
do Sua, em unido com
a Coimex Capital e
Construtora Unido

_ unidade do Grand Par

A Gafisa esta restringida de
fornecer informacdes sobre
empreendimentos futuros, por
determinacdo da Comissédo de
Valores Mobiliarios (CVM), por
isso ndo revelou seus planos
para o Estado

A incorporadora arrematou o
terreno em frente ao Golden
Gate, na Enseada do Su3, perto
do pedagio da Terceira Ponte. Ali,
erguera um projeto residencial




ra diversas opcdes de compra
de apartamentos, salas comer-
ciais, shoppings, galpdes indus-
triais, residéncias, além de ca-
sas de praia e de campo.

Fazendo o meio de campo
nessas negociacdes de com-
pra e venda estdo as imobilia-
rias, inclusive as fora do Es-
tado, que querem aproveitar
o boom no setor.

CONSTRUCAO. O interior do Es-
tado deve se tornar novo “can-
teiro de obras”, a partir do pro-
ximo ano. O “bate-estaca” pas-
sard por Guarapari, Anchieta,
S3o Mateus, Colatina, Linha-
res, Cachoeiro de Itapemirim e
Regido de Montanhas.

Até visitas e reserva de
areas nessas cidades ja estdo
acontecendo. A previsio é de
que alguns lancamentos ja
acontecam no proximo ano,
envolvendo incorporadoras
nacionais em parceria com
empresas capixabas.

Depois de se associar a Lo-
pes Consultoria de Imédveis -
maior empresa de consultoria
e intermediac¢do imobiliaria
do Brasil, com sede em Sio
Paulo -, a capixaba Actual
Imoéveis passou a focar parte
de seus negdbcios na prospec-
¢do de novas areas, em muni-
cipios do interior do Estado.

Essa mudanga de estratégia
surgiu a partir da demanda
de incorporadoras, que estdo

Empresa aposta em
imoveis econdmicos

Rossi lancou 13
empreendimentos no
trimestre e também
esta de olho no interior

A reducio da taxa de juros, o
aumento do prazo de finan-
ciamentos imobilidrios e a
crescente demanda s3o alguns
dos fatores que levam os em-
presarios a investirem no Es-
tado, principalmente no seg-
mento “imével econdmico”.

Esse segmento, aliis, devera
ser a “menina-dos-olhos” da
maioria das construtoras. E o
caso da Rossi Residencial,
que encerrou o segundo tri-
mestre de 2007 com significa-
tivo crescimento de 140,6%
em seu lucro liquido.

No trimestre, a incorporado-
ra lancou 13 empreendimen-
tos, o que corresponde a 1.750
unidades. Entre os lancamen-
tos esta o Privilége, em parce-
ria com a Metron - primeiro
empreendimento no Estado
cujo pagamento podera ser fei-

to em 230 meses, sem corre¢ao
monetaria. “Nos viemos para
ficar”, enfatizou Marco Adnet,
diretor Regional da Rossi.

Por questGes estratégicas,
ele ndo antecipou os futuros
langcamentos da Rossi no Es-
tado. Mas Adnet adiantou
que a incoporporadora esta
pensando além da Grande
Vitéria. “No interior do Es-
tado entraremos com apar-
tamentos, casas e condomi-
nio de bairro”, revelou.

CONCORRENCIA. Quemn também
esti “marcando territério” por
aqui é a Inpar - uma empresa
do Rio de Janeiro, com atuacio
no segmento residencial, co-
mercial, turismo e loteamento.
Ela esta concluindo as obras da
Chacara Von Schilgen, na
Praia do Canto, Vitéria.

“Temos projetos ja em fase
de aprovacdo. Um deles é a
compra de uma 4rea, em Vit6-
ria, onde vamos fazer um bair-
ro com segmento residencial e
comercial”, antecipou o vice-
presidente da Inpar, Ant6énio
Henrique Neves.

ANALISE
Bruno Werneck

Movimento
positivo

s construtoras de Sao
A Paulo e do Rio de Ja-
neiro, sem diivida, estio
no caminho certo. S6 o
fato de elas entrarem no
Espirito Santo mostra
que elas estdo diversifi-
cando seus investimen-
tos. Isso faz bem para o
investidor. Quando elas
vao para o interior do Es-
tado, é positivo também
porque estdo diversifi-
cando no préprio Estado.
Como essas empresas
sdo capitalizadas e bem-
sucedidas, o risco é que
essa disputa gere o exces-
so de oferta, com isso o
preco cai e elas podem
perder dinheiro. Existe
no pais um déficit habita-
cional de 7 milhdes de
moradias. Hoje hd muitos
projetos focados nas clas-
ses média e baixa.

Bruno Werneck é
advogado especializado no
setor de imdveis

Turismo é pouco
explorado no ramo

Inpar Incorporacoes é a
Unica empresa estrangeira
com foco em casas de
praia e montanha

Mais nova empresa a entrar no
mercado imobilidrio capixaba,
a carioca Inpar Incorporacdes
e Construgdes vai investir no
Estado nos segmentos residen-
cial, comercial, industrial e de
turismo. Das empresas de fora
que vieram para c3, ela é a tini-
ca a apostar nessas duas dlti-
mas 4reas. A finalidade é cons-
truir casas de praia e de mon-
tanha, além de galpGes.

O vice-presidente comercial
da Inpar, Antdnio Henrique
Neves, disse que a empresa ji
analisava oportunidades de
negécio no Estado ha algum
tempo. A primeira chance veio
em grande estilo com-a aqui-
si¢do da Chécara Von Schil-
gen, na Praia do Canto - em-
preendimento que era da Blo-
kos Engenharia.

“Estamos com um ‘target’

agressivo. Comecamos com
um empreendimento com al-
to grau de qualidade, em Vi-
téria, e pretendemos expan-
dir para Serra e Vila Velha,
que s3o irea promissoras”,
assinalou o empresario.

Ao mesmo tempo, acrescen-
tou, a Inpar esta estudando
Guarapari, por causa do fluxo
turistico. “Estamos vendo to-
das essas oportunidades no
Estado, inclusive no setor tu-
ristico, onde pretendemos lan-
gar casas de praia e de campo.
Com o aumento do prazo de
financiamento, qualquer um
quer casa de campo ou praia”,
salientou Neves”, frisou.

A Inpar trabalha com trés
segmentos: residencial, co-
mercial (salas, lojas e shop-
ping) e industrial, contruin-

- do empreendimentos sob

medida como galpdes.

“Atuamos em todas as faixas
de imovel, inclusive a econd-
mica com apartamentos de R$
60 mil a R$ 100 mil. No Espi-
rito Santo, a demanda maior é
por esse tipo de imével”, des-
tacou o empresario.





