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JAQUELINE VIANNA

om o aumento dos inves-
timentos e atragdo de no-
vas empresasnomercado
% do Espirito Santo, a ven-
| da e o aluguel de salas
- comerciais estdo ganhando forga
e batendo recordes de valoriza-
¢do. Ofatose deve, principalmen-
 te, ao aumento do nivel de exi-
' géncia dos novos inquilinos.
“Os escritérios se sofisticaram
e o mercado ndo estd mais acei-
 tando qualquer coisa. Com isso,
| aumentaram os investimentos em
tecnologia e padrédo de qualida-
de dos iméveis, o que vem valo-
rizando as unidades”, diz o di-
 retor comercial da Lorenge, Cel-
S0 Siqueira Junior.
O prego do metro quadrado
' na Enseada do Sud, em Vitéria,
 por exemplo, subiu de R$ 1,5
“mil paraR$ 3,5 mil em cinco anos,
segundo comparativo feito entre
 dois empreendimentos realiza-
' dos pela Lorenge em 2001 e 2006.
A procura também est4 satis-
fatéria. A Lorenge entregou 918
salas — em trés empreendimen-
tos — também em cinco anos na
Enseada do Sud e se prepara pa-
‘ralangarmais 229 unidades, com
a construgdo do Work Center. J&
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} | @ Uma das vantagens em adquirir
| uma sala comercial em relagdo a um

| imével parafins residenciais é que o per-

i centual de locagdo é maior, isso €, 0

| valor do aluguel vai ser mais caro, ga-

rantindo uma boa rentabilidade para o

dono do empreendimento.

Corretores afirmam que o
crescimento de Vitdria estd
fazendo as salas baterem
recorde de valorizacgdo

ECONOMIA
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o Enseada Trade Center, que es-
td em fase de concluséo, possui
316 salas e jd estd todo comer-
cializado.
A Morar também estd prepa-
rando um centro empresariall.)O
projeto para construir trés tor-
res na avenida Fernando Ferra-
ri, em Vitdria, estd em fase de
fechamento e poderd ofereceraté
108 unidades, voltadas para
médias e grandes empresas.
“As salas comerciais também
estdo tendoboa valorizacdona lo-
cacdo. Na Enseada do Sua, o alu-
guel pode chegar a R$ 45 para
cada metro quadrado e na aveni-
da Fernando Ferrari, o valor che-
ga a R$ 35”, diz Rodrigo de Al-
meida, que é diretor da Morar e
presidente da Associagdo de Em-
presas do Mercado Imobilidrio do
Espirito Santo (Ademi-ES).
O corretor de iméveis Ander-
son Gave da Silva estd de olho
nesse potencial.
“O mercado estd mesmo pro-
missor. Areas como a avenida
Adalberto Simao Nader, que atual-
mente sdo predominantemente
residenciais, tendem a se tornar
comerciais. Nesse caso,amudan-
cas é devida a proximidade com
o aeroporto de Vitéria”, diz.
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DESVANTAGENS
® Por outro lado, a liquidez do imdvel
residencial & maior que o de sala co-
mercial. A probabilidade de vender ra-
pidamente um apartamento & muito |

maior do que vender uma sala comer-
cial.
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| ® Quando as salas comerciais possuem
| grandes espacos a expectativa é atrair
| grandes investidores para.ocupa-las.
Isso pode significar uma boa garantia
‘ de pagamento em dia do aluguel.

® Jano caso de uma pessoa fisica, 0
risco de inadimpléncia podera ser um
pouco maior. Apesar de ndo haver da-
dos alarmantes sobre a falta de paga-
mento nesses contratos, geralmente
as empresas oferecem mais garantias.

Fonte: Ademi.

o Enseada do Sud: Empresa-
rios do setor dizem que o metro
quadrado no bairro, em Vitdria, em
2001, era R$ 1,5 mil.

Em 2004 o valor passou para R$
2,5 mil e atualmente o valor do me-
tro quadrado naquela regido pode
chegar R$ 3,5 mil. Os dados séo
baseados em empreendimentos lan-
¢ados na regido.

FABio Nunes/AT

e Jardim da Penha: Nas pro-
ximidades da avenida Fernando
Ferrari, em Vitdria, o metro quadra-
do de uma sala comercial esta va-
lendo atualmente R$ 2,8 mil.

Apesar de néo ter havido langa-

mentos no ano anterior para que pos-
sa ser feita a comparacéo, a esti-
mativa é de valorizagao de 20% no
tltimo ano.

e Praia da Costa e Itapoa: De
acordo com dados do Lltimo Censo
Imobiliario, entregue em maio de
2006 pelo Sindicon, o valor das sa-

- lascomerciais nesses bairros, em Vi-
la Velha, subiu de R$ 3.178,00 pa-
ra R$ 4.762,00.

Curso forma novos corretores

Omercado para corretores imo-
bilidrios promete bons rendimen-
tos para quem tem interesse em
obter a qualificagdo necessdria
para atuar na drea. O rendimen-
to mensal pode chegar a R$ 3,5
mil aos iniciantes na carreira.

O Estado conta com 169 em-
presas e 1.841 profissionais em
atividade, segundo dados do Con-
selho Regional de Corretores de
Imoéveis (Creci), mas ainda absor-
ve mais gente.

“Para quem estiver preparado,
h4 lugar para trabalhar no ramo.
Mesmo para quem estd comegan-
do, o valor de R$ 3,5 mil men-
sais pode ser subestimado. H4
possibilidades de ganhos muito

maiores”, diz o corretor de imé-
veis e membro do Creci, Dirceu
Rocha, que atua hd mais de 30
anos na profissao.

Para atuar na 4rea, no entan-
to, é preciso mais do que dispo-
sigdo.

O investimento inicial é de
R$ 1 mil, a serem pagos no cur-
so de técnico em transagdes imo-
bilidrias, obrigatério para atuar
legalmente na profisséo.

“Mesmo depois de fazer o cur-
so, para atuar é necessdrio ter
carro e celular. O retorno, em al-
guns casos, pode demorar seis me-
ses para chegar”, diz o diretor da
Associagdo de Empresas do Mer-
cadoImobilidrio do Espirito San-

to (Ademi-ES), Charles Bitencourt.
QUALIFICACAO

Para aqueles que jd atuam no
ramo de corretagem de iméveis,
estdo abertas 75 vagas para um
curso de capacitagdo na drea.

As oportunidades ficardo aber-
ta até o fechamento de trés tur-
mas de 25 alunos cada.

“Eum curso de atualizagio pa-
ra o setor, com custo de R$ 370
para quem é associado da Ade-
mi e de R$ 390 para quem néo é
associado. E obrigatério ser cor-
retorregistradono Creci”, diz Bi-
tencourt.

Informagoes sobre inscricoes
no telefone 3225-7688.

9 _ 0 interessado deve ter conclui-
do 0 ensino médio, comprovada-
mente;

29 - Devera também apresentar o ti-
tulo de concluséo do curso de téc-
nicoem Transagdes Imobiliarias, apli-
cado pelo Sindicato dos Correto-
res. O custo é de cerca de R$ 1 mil;

do devera se apresentar no Conse-
| Iho Regional dos Corretores de
‘ Imdveis (Creci) e adquirir uma lis-
tagem de documentos que deve-
rao serapresentadas, entre eles um

2 atestado de sanidade ocupacional;

48 -com adocumentacao devidamen-

32 - Concluido o curso, o interessa-
i

te entregue, o interessado dara en-
trada para adquirir seu niimero de
inscri¢@o no Creci e podera atuar
legalmente no mercado imobiliario;

0 _ Mesmo ja podendo atuar no mer-
cado, o corretor tera um perfodo de
um ano para se submeter a uma
série de exames paracomprovar que
estd devidamente habilitado;

B2 - Caso néo consiga passar nes-
Ses exames, 0 novo corretor ndo
ird perder sua inscri¢do, mas tera
que se justificar na diretoria do
Creci, recebendo mais um prazo pa-
ra cumprir com o teste de capaci-
tacao.

Fonte: Creci.




