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LEVANTAMENTO SUPPIN E SEBRAE FAZEM RADIOGRAFIA DE REGIOES DESTINADAS A INVESTIMENTOS DE INDUSTRIAS EM MUNICIPIO DA GRANDE VITORIA

Civit abre 20% de sua area para
atrair novos empreendimentos

Pesquisa mostra que 636 mil metros
quadrados estdo vazios ou abandonados
e podem ser destinados a novos negocios

KENIA AMARAL

Engana-se quem pensa que
os polos industriais de Civit
I e II, na Serra, nao tém mais
condiciao de abrigar novas
empresas devido ao preen-
chimento total dos espacgos.
Na regiao, existem pelo me-
nos 636 mil metros quadra-
dos de areas vazias ou aban-
donadas, o que corresponde
a 20% da area total (cerca de
3,2 milhdes de metros qua-
drados). Além disso, também
ha 320 mil metros quadrados
ocupados com empresas de-
sativadas.

Esses e outros dados sobre
a regiao foram divulgados
ontem pela Superintendéncia
de Projetos de Polarizacao
Industrial (Suppin), que rea-
lizou uma radiografia dos p6-
los em parceria com o Sebrae
do Espirito Santo. De acordo
com o superintendente da
Suppin, Francisco Ramaldes,
das 152 indtstrias presentes
nos polos, 87% delas respon-
deram o questiondrio, ou se-
ja, 133 empresas.

Entre outras coisas, os nume-

ros mostram que o empresario
que estiver a procura de terre-
nos para futuras instalacoes
pode encontra-los no Civit.
“Vinte por cento das areas
estdo vazias ou abandonadas.
Essas regides abandonadas
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Falta de seguranca
assusta na regiao

Um dos principais problemas
indentificados durante a pes-
quisa realizada nos pdlos in-
dustriais de Civit | e Il, na Serra,
diz respeito a inseguranca do
local. Empresarios da regiao
reclamam da falta de um po-
liciamento mais eficaz. Para
resolver a situacdo, um projeto
ja foi criado e devera ser colo-
cado em pratica em fevereiro
de 2005. Inicialmente, ele s6
sera implantado na Rua Sete,
em Civit Il, onde todas as em-
presas situadas no local vao
investir em segurancas parti-
culares, mas em conjunto. O
objetivo é reduzir os custos.

podem estar destinadas a
equipamentos comunitarios,
como creches ou instalacdes
de bombeiros, por exemplo.
Ou entdo podem ser terrenos
de empresas antigas que nao
usaram todo o espacgo dispo-
nivel. N6s vamos identificar
isso, como esti a situacao de
cada empresa para tentar
captar novas inddstrias para
cd”, destaca Ramaldes.

Perfil. Outro ntimero do es-
tudo diz respeito ao perfil
dessas instituicoes. A maio-
ria delas, 32%, pertence ao
setor industrial; 11,3% atuam
no comércio; 12% em servi-
cos; 13% em industria e co-
mércio; e 13,5% em comércio
e Servicos.

Em relacgdo as atividades in-

dustriais, 16,2% s3o de rochas
ornamentais; 11,3% sao de
metalmecanica; 4,9% perten-
cem ao ramo de logistica
(distribuicdo da producio);
4,9% sao industrias de produ-
tos quimicos; e 4,9% de ali-
mentos gerais.

A maior parte dessas indis-
trias vende seus produtos pa-
ra a Grande Vitéria (34%);
20% para o interior do Esta-
do; 18% para a Regido Sudes-
te; 13% para outras regies do
Brasil; e 8% exportam para
outros paises.

Quanto aos empregos gera-
dos pelas empresas, sao 5.550
postos de trabalho diretos e 2
mil indiretos, podendo alcan-
car um total de 8 mil, ja que
44% dos entrevistados nio
responderam a esse quesito.
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UM RETRATO DO CIVIT

= Espaco. Dos 3,2 milhdes
de metros quadrados dos
pdlos industriais de Civit | e
I, na Serra, pelo menos 20%
(636 mil metros quadrados)
estdo vazios ou abandona-
dos. Além disso, também ha
320 mil metros quadrados
ocupados por empresas de-
sativadas.

s Empresas. Os pdlos abri-
gam 152 industrias, sendo
que 133 (87%) delas respon-
deram ao questionario.

= Setor. A maioria das em-
presas (32%), pertence ao
setor industrial; 11,3% atuam

no comércio; 12% prestam
servicos; 13% sao de indUs-
tria e comércio; e 13,5% em
comeércio e servicos.

= Faturamento. Cerca de
42% das empresas tém fatu-
ramento anual entre R$ 400
mil e R$ 2 milhdes; 18% ga-
nham até R$ 400 mil; 9,8%
vendem entre R$ 2,1 milhdes
e R$ 5 milhdes; 11% faturam
de R$ 5 milhdes a R$ 15 mi-
lhdes; 5% faturam entre R$
15 milhdes e R$ 25 milhdes;
4% comercializam de R$ 25
milhdes a R$ 50 milhdes; e
apenas 3% vendem acima
de R$ 50 milhdes.




