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Empresarios,
consultores e
analistas apontam
as alternativas para
novos investidores
no Espirito Santo

.

BEATRIZ SEIXAS
SANDRINE LUCHI

scolher um local para

montar um negoécio pare-

ce simples, mas njo é.

Exige estudo de mercado,

da drea onde serd instala-
do, de comportamento dos possi-
veis consumidores e ainda das
atitudes dos concorrentes. Por is-
so, especialistas no mercado
estdo sendo cada vez mais requi-
sitados.

A pedido da reportagem de A
Tribuna, economistas, consulto-
Tes e secretdrios municipais de
desenvolvimento apontaram os
negocios promissores para mon-
tar e ganhar dinheiro em 10 cida-
des do Estado.

As areas apontadas tém voca-
¢do para atividades relaciona-
das ao petréleo, ao gds, a metal-
mecanica, a portudria, a logisti-
ca, ao marmore e granito. No en-
tanto, a maioria dos negdcios
surgem para atender a popula-
¢do, com prestacdo de servigos e
comércio.

Segundo especialistas, posigdo
geogrifica, estradas e mobilidade
urbana sdo alguns dos pontos po-
sitivos na hora de decidir em que
cidade se instalar. A politica de
incentivos fiscais oferecidas pe-
los municipios também pesa no
momento da escolha.

“A oportunidade para montar

um negoécio pode ser uma alter- -

nativa em tempos de crise eco-
némica”, diz o diretor-coorde-
nador da Associagdo dos Empre-
sdrios da Serra, Djalma Quintino
Malta Filho.

O consultor imobilidrio, Ary
Barbosa Bastos trabalha em busca
de novos negdcios e oportunida-
des para contribuir com o desen-
volvimento do Estado.

“Apresento areas disponiveis e
as potencialidades da regido”,
conta o consultor que foi o res-
ponsével por trazer para o muni-
cipio de Vila Velha, a rede ataca-
dista de supermercados Makro.
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negocios em 10 cidades
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Consultor Ary Barbosa Bastos:

AS OPORTUNIDADES DE NEGOCIOS
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Hotéis, empresas de logistica,
confecgdes e industrias.

'Apresento areas disponiveis e aspotenclaliades a giéo"
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Prestagéo de servicos para atender a
Petrobras e empresas de metalmecanica;
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Negdcios ligados &

para empresas ja

viana == [T
Empresas de logistica e
transporte, ja que importantes
rodovias cortam a cidade.-
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Setor de servigos, & M

como supermercados ;ANGH'ETA 5

e faculdades; 4 Aexpectativa é que se forme no
comércio, como municipio um polo de

confeccies e desenvolvimento industrial e de
calgados; e servicos para atender as empresas
metalmecénica.

que nele se instalarem.

escolas, faculdades e comércio.
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Empreendimentos voltados para 0
turismo de negdcios, como hotéis
e restaurantes; e prestagao de
Servicos para empresas como
Petrobras, Vale, e do setor de
metalmecéanica .

Sao Mateus

ot
o
o

§tgsemm ﬁ Q @

i Empresas de prestagdo de servicos,

i como escolas, faculdades e do setor

{ alimenticio; e metalmecanica. No setor
: imobilidrio, a aposta é para os empre-
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Setor de servigos e comércio, como
i irestaurantes, bares, padarias, lojasde
i |eletrodomeésticos, imdveis e roupas.
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Fonte: Especialistas consultados e secretdrios mbhiclp‘ais de Desenvolvimento.
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MARIO VASCONCELOS:

= Trabalha co-
mo consul-
tor de novos
negdcios e &
professor e %
coordenador
dos cursos
de Ciéncias
Econdmicas * p—
e Relacdes Internacionais do Cen-

_—tro Universitério Vila Velha (UVV).

= Mestre em Teoria Econdmica pela
Universidade Federal do Espirito
Santo (Ufes).

ARY BARBOSA BASTOS:

= Corretor de imdveis e consultor
imobilidrio. Trabalha fazendo inter-
mediacdo com empresas de fora
do Estado para se instalarem no
Espirito Santo.

= Presidente do sindicato dos Cometo-
res do Espirito Santo e diretor da As-
sociacao das Empresas do Mercado
Imobilidrio do Espirito Santo (Ademi).

CARLOS LOPES:

= Vice-prefeito e secretario de Plane-
jamento e Desenvolvimento Eco-
nomico de Viana.

GERALDO MAGELA
GOBBI MARTINS:

= Secretario de Desenvolvimento Eco-
ndmico e Turismo de Colatina.
JESSE MOURA MARQUES:

= Secretario de Desenvolvimento da
Serra.

OCTACIANO NETO:

= Secretario de Desenvolvimento de
Vila Velha.

RICARDO COELHO DE LIMA

= Secretario de Desenvolvimento Eco-
ndmico, Turismo, Ciéncia e Tecno-
logia de Cachoeiro de ftapemirim.

DJALMA QUINTINO MALTA FILHO:

= Como diretor-coordenador da Associa-
gé_odosEmpm'&_iosdaSena(Ass),
orienta empresarios que querem se
instalar no municipio da Serra.

= Diretor-presidente da Dikma Servi-
¢os Gerais e
diretor do
Sindicato
das Empre-
sas de As-
seio e Con-
servagdo do
Espirito San-
to (Seaces).

Conhecer o
mercado é
essencial

Conhecer o mercado em que
vai-se atuar e ter espirito empre-
endedor sdo fundamentais para o
sucesso dos negocios.

Segundo o gerente da unidade
de atendimento do Servico de
Apoio as Micro e Pequenas Em-
presas (Sebrae-ES), Jodo Vicente

" Moreira, o 6rgdo orienta que os

novos empresarios conhecam o
mercado em que v&o atuar.

“Também é preciso se planejar.
Em algumas 4reas mostramos os
empreendimentos que ji existem
e os potenciais consumidores”,

a.

O Sebrae-ES atende, em média
1.400 pessoas por més, sendo
60% interessadas em abrir um ne-
gc’)cio, principalmente nas éreas

e comércio e servigos. “A expec-
tativa é que, devido a crise econd-
mica, a demanda aumente”, diz.




