NEGGOCIO SEGURADORA BANCA CREDITO PARA IMPORTADOR

SetOr de 4108155
rochas aposta
no seguro a
exportacao

Entidade que
organiza o setor
tem estimulado o
seguro para
amenizar 0s riscos

O crescimento da inadim-
pléncia do pagamento de con-
tratos vem assustando os em-
presarios do setor de rochas
no Estado. Por serem obriga-
das a arcar com grandes pre-
juizos, as empresas estao op-
tando por fazer o seguro das
exportacoes. O Centro das In-
dustrias Exportadoras de Ro-
chas Ornamentais (Centro)
tem procurado incentivar os
associados a investir em segu-
ro de crédito a exportagao,
como forma de diminuir os
riscos da atividade.

Para o presidente do Cen-
tro, Valdecyr Viguini, o segu-
ro confere mais seguranga as
transacdes comerciais, pois
garante ao exportador a inde-

nizacdo referente as perdas
liquidas definitivas decorri-
das da falta de pagamento.

“Além disso, o seguro funcio-
na como um importante ins-
trumento para facilitar a aber-
tura de novos mercados”, ga-
rante Viguini. Segundo ele, a
entidade tem feito contato com
empresas seguradoras que tra-
balham com este tipo de pro-
duto para negociar melhores
condicdes de contracdo pelas
empresas associadas.

Além da garantia de indeniza-
cdo das perdas liquidas por
ndo-pagamento do comprador,
a seguradora concede limites
de crédito individuais para ca-
da importador do segurado.
Esse limite é calculado para co-
brir o valor do prejuizo maxi-
mo que o exportador teria em
caso de nao-pagamento.

Uma vez contratado o segu-
ro, a seguradora é responsa-
vel por fazer o monitoramen-
to de cada importador, a fim
de manter, aumentar ou di-
minuir o crédito. “Isso com
certeza é mais uma garantia
para o exportador”, afirma.



