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TECNOLOGIA
As empresa do Espirito Santo tém investido em tecnologia e equipamentos para vender o produto acabado, que tem mais
valor no mercado internacional; de janeiro a agosto deste ano, foram vendidos US$ 133,7 milhGes, sendo aproximadamente
70% para os Estados Unidos

ES ja vende mais rocha que cafe



setor de rochas orna-

mentais registrou, de

janeiro a agosto deste
ano, um aumento de 67,33%
nas exportacdes em relacio
ao mesmo periodo do ano
passado. Esse indice se refe-
re ao faturamento das em-
presas. Em 2002, nos oito
primeiros meses, as expor-
tacoes foram de US$ 79,9
milhdes, enquanto que, nes-
te ano, elas chegaram a US$
133,7 milhoes.

Pela primeira vez, as ro-
chas ornamentais represen-
taram um faturamento supe-
rior ao obtido com a exporta-
¢ao de café no Espirito Santo.
De janeiro a agosto deste ano,
as vendas de café em graos e
soltvel renderam US$ 119,7
milhdes. Em igual periodo do
ano passado, o faturamento
foi de US$ 114,9 milhdes.

Os dados mostram, além
do crescimento no volume e
no faturamento, que as em-
presas capixabas estdo bus-
cando diversificar as expor-
tacoes de rochas. Ao invés de
vender para outros paises o
bloco bruto de pedra - para
ser beneficiado 14 fora e ser
vendido por um preco bem
superior - os empresarios do
Estado estdo buscando mer-
cado para a rocha semi-ela-
borada e o produto acabado.

Conforme dados do Sindi-
cato das Empresas de Rochas
(Sindirochas), o produto fi-
nal de marmore e granito po-
de render até cinco vezes
mais que o bloco bruto de pe-
dra. Segundo o superinten-
dente do Sindirochas, Ricar-
do Coelho de Lima, so este
dado ja mostra a importéncia
de se exportar produtos aca-
bados.

Mercado

Até alguns anos atras, o
que era exportado de marmo-
re e granito era praticamente
em bloco bruto. O semi-ela-
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ExportacOes do setor cresceram 67% neste ano
e os governos federal e estadual apostam na
profissionalizacdo para ampliar ainda mais o mercado

Gildo Loyola

MERCADOS

Os empresérios do setor devem contar com apoio de érgaos de financiamento,
como BNDES e Bandes, para ampliar os investimentos e competir com mercados
tradicionais como Italia, Espanha e Portugal

mais valor ainda e ganha-se
mercado onde paises que tra-
dicionalmente beneficiam
rochas tinham dominio abso-
luto.

Para competir com os pai-
ses com maior tradicao, co-
mo Italia, Espanha, Portugal e
Turquia, e com os emergen-

tes, principalmente a China,
os governos federais e esta-
dual, além de BNDES, Ban-
des e Sebrae, ja comecaram a
estruturar o chamado arranjo
produtivo de rochas orna-
mentais. O objetivo é envol-
ver toda a cadeia produtiva
para tornar o setor mais com-

petitivo.

Para isso, segundo o presi-
dente do Bandes, Haroldo
Corréa Rocha, é preciso re-
solver alguns gargalos, como
o atraso tecnoldgico, a defi-
ciéncia administrativa e a fal-
ta de financiamento. “O setor
precisa passar por um pro-

cesso de profissionalizagao.
Isto acabara eliminando as
empresas que nio tém condi-
¢oes de competir no mercado
nacional e internacional”.
“Os chineses chegam ao
ctimulo de comprar o bloco
bruto no Espirito Santo,
transportar até a China, be-
neficiar e vender placas e
produtos acabados para os
Estados Unidos por um preco

Fabricacao
de maquinas
também cresce

Depois de garantir au-
mento no faturamento das
empresas com a exportacao,
o setor de rochas ornamen-
tais estd alavancando outro
segmento, o de fabricacio de
maquinas e componentes.
Hoje, sio 40 empresas que
atuam nesta irea e que co-
mecam, inclusive, a exportar
para a Europa, Estados Uni-
dos, Argentina, Venezuela e
México. Vinte destas empre-
sas sdo vinculadas a Associa-
cdo dos Fabricantes de Ma-
quinas e Equipamentos para
o setor de Rochas Ornamen-
tais (MaqRochas).

O segmento de fabricacao
de maquinas vem crescendo
na mesma propor¢ao em que
aumenta a exploracio, bene-
ficiamento e exportagdo de
marmore e granito, conforme
avalia o presidente da Mag-
Rochas, Dietrich Kaschner.
“A partir do inicio da década
de 90, o segmento de maqui-
nas ganhou grande impulso
no Estado, periodo também
em que se intensificou a ex-
tracao de rochas na Regiao
Norte do Estado”.

O ponto mais importante,
segundo ele, em relacdo as
maquinas fabricadas no Esta-
do, é que foram desenvolvidas
caracteristicas inicas para es-
tes equipamentos. “Antes, as
maquinas para polir a rocha
eram manuais ou muito gran-
des. N6s desenvolvemos
equipamentos de médio porte
para atender as empresas que
podem pagar um pouco mais
do que custa uma manual,
mas nio podem pagar uma
maquina de grande porte”.

Com isso, segundo ele, es-
ta sendo possivel também



re e granito era praticamente
em bloco bruto. O semi-ela-
borado, que envolve as placas
ja serradas e polidas, é uma
das alternativas de agregar
valor, ja que o preco é melhor
do que a pedra bruta.

Mas, melhor ainda, segun-
do os empresarios, é conse-
guir exportar produtos aca-
bados, como pias, pisos, ban-
cadas, enfim, tudo o que é fei-
to a partir da rocha bruta.
Com os acabados agrega-se

' Exportacao

Janeiro a agosto
2003

US$ 133,7
milhoes
do

total das
exportacoes
capixabas

Janeiro a agosto
2002

uUs$ 79,9
milhodes
4,82% do
total das
exportacoes
capixabas

Crescimento de

67,33% no

volume exportado

Direito mineral em garantia do crédito

Para conseguir atingir o grau de

desenvolvimento do setor de rochas de

outros paises, o arranjo produtivo

envolvera questdes como qualificacédo
profissional, desenvolvimento tecnoldgico,
meio ambiente, linhas de financiamento,
marketing, logistica de transporte e
legislacdo. Em relacdo a concessédo de

possibilidade de considerar o direito
mineral como garantia para a liberacéo de
crédito. Este foi um dos pontos debatidos
no seminario realizado na semana
passada, no plenario da Assembléia
Legislativa, sobre o setor de rochas e
petréleo. A adocdo deste mecanismo
podera facilitar o acesso ao crédito para a

financiamento, o BNDES esta estudando a i ;_extragéo e beneficiamento de rochas.

Europa
Argentina
Venezuela
México

neficiar e vender placas e
produtos acabados para os
Estados Unidos por um preco
mais baixo que o nosso”, re-
forcou o diretor de Opera-
coes do Bandes, José Antdnio
Buffon.

Para ganhar competitivi-
dade, as empresas capixabas
participam de feiras interna-
cionais. Em novembro, sete
das oito empresas brasileiras
que participardo de uma feira
no Japao sio capixabas.

maquina de grande porte”.
Com isso, segundo ele, es-
ta sendo possivel também
conquistar o mercado inter-
nacional. “Noés pretendemos
chegar a 2007 exportando
25% da nossa producio, prin-
cipalmente para as empresas
dos paises emergentes, como
Vietna, Tailandia e mesmo
China, que também tem uma
boa industria de equipamen-
tos, mas de caracteristicas di-
ferentes dos nossos”.

: Podugéo capixaba

25 milhoes de
metros ciibicos

por ano ,
ou cerca de 3,2 milhdes
de toneladas, o que

representa
50% da
producao
do pais

Sao 2,6 mil
empresas que atuam
no setor de rochas no
Estado, que

empregam 20 mil
pessoas

40 empresas
fabricantes de maquinas
e componentes

A Gazeta Ed. de Arte



	AJ08169-1
	AJ08169-2
	AJ08169-3

