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MERCADO QUALIDADE DOS-PRODUTOS E CERTIFICACAO SAO REQUISITOS PARA OS PEQUENOS FORNECEDORES CONSEGUIREM SE DESTACAR

Pequenas fecham grandes

Proxima negociacao
que acontecera em
Macaé, no Rio,
deve movimentar

R$ 50 milhdes

DENISE ZANDONADI
dzandonadi@redegazeta.com.br

Fornecer produtos e servicos
para a industria de petrdleo
pode nio ser apenas um so-
nho. As rodadas de negécios
promovidas nos 13 Estados
onde ha exploragio, produ-
cao e refino de petréleo mos-
tram que micro, pequenas e
médias empresas capixabas
também estio se capacitando
para disputar mercado.
Uma rodada deste tipo
acontecera nos dias 16 e 17 de
junho na cidade de Macaé
(R)), maior pélo de producao
de petrdleo do pais. A esti-
mativa do Sebrae/R] é que
serdo fechados negdcios da
ordem de R$ 50 milhdes en-
tre as 17 grandes companhias
que querem comprar e 0os mi-
cro e pequenos fornecedores
que querem vender.
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PRODUTOS. Os contéineres que funcionam como escritdrio, criados pela empresa Agil, foram nego

Para as empresas do Espiri-
to Santo, Estado que esta se
consolidando como o mais
novo pdlo petrolifero brasi-
leiro, Macaé é uma op¢ao pa-
ra expandir as atividades.
Flavio Figueiredo Souza Ma-
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das empresas é importante
porque ndo vale ter apenas o
produto ou o servico, tem que
dar garantia quanto ao forne-
cimento, tem que cumprir
prazos e prestar servigo de
qualidade”, acredita ele.

negocios em rodadas de petréleo

Na segunda rodada realiza-
da em Vitdria, em abril, as
grandes empresas fecharam
negdcios com fabricantes de
equipamentos em geral; for-
necedores de servicos de ca-
tering; fornecedores de pro-
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empresas precisam tanto certificar sua producdo e servico
como também qualificar a mdo-de-obra para estar apta a
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i atender as exigéncias das grandes empresas.
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A rodada sera em dois dias,
das 14 as 20 horas, durante a
Brasil Offshore 2005, feira do
setor de petrdleo e gas que
acontece em Macaé. Entre as
compradoras ja estdo confir-
madas, além da Petrobras, gi-
gantes como a Mendes Ju-
nior, Wheatherford, Aker
Kvaner, Techint e Fluke En-
genharia. A rodada ¢é organi-
zada pelo Sebrae/R] e Orga-
niza¢do Nacional da Indis-
tria do Petrdleo (Onip).

Convénio para
fortalecer
qualidade

Executivos das 12 maiores em-
presas do Estado reuniram-se
na quinta-feira passada, na Fe-
deracio das Industrias do Es-
pirito Santo (Findes) durante
o encontro do Comité Estraté-
gico do Programa Integrado
de Desenvolvimento e Quali-
ficacdao de Fornecedores
(Prodfor), que acontece a cada
quatro meses. Durante a reu-
nio foi assinado um convénio
entre o Prodfor, Findes e a Pe-
trobras para a realizacio de
duas acbes complementares
do planejamento do Programa
para este ano.

Seré realizada uma pesquisa
de qualidade e resultados com
as empresas participantes do
Prodfor e serao abertos novos
cursos de formacao de audito-
res. Para o gerente de Suporte
Operacional da Petrobras,
Leandro Leme, “aproveitamos
o momento de grande desem-
penho da Petrobras para acer-
tar esse convénio que vai for-
talecer mais o programa. Esta
troca de experiéncias é funda-
mental para o nosso desenvol-
vimento”, disse.

O assessor da diretoria in-
dustrial da CST, Gilmar Elias
Arantes, lembrou que t3o im-
portante quanto as empresas
se certificarem, é manter a
certificacdo. “Dai a importin-
cia de termos novos audito-

' res. A politica de qualidade da
CST determina que, a partir
de 2006, a empresa s6 contra-
tard empresas certificadas pe-
lo Prodfor ou na ISO”, afir-
mou. Na reuniio foram indi-
cados mais 57 fornecedores
para serem desenvolvidos em
2005 e outras duas turmas es-
tdo em andamento.

rio, engenheiro e pequeno
empresario capixaba que for-
nece contéineres adaptados
para funcionarem como es-
critérios, banheiros e habita-
¢do, Macaé sera mais uma
oportunidade de fazer conta-
tos e fechar negocios.
Figueiredo ja fornece para
grandes empresas, como Vale
do Rio Doce, Aracruz Celulo-
se e Samarco, ja esta nesta
area e fornece também para a
Petrobras. “A qualificacao

O que é. Todas as empresas
participantes oferecerao
equipamentos e servicos ex-
clusivamente voltados para a
cadeia produtiva do petréleo.
Somente a Petrobras tem um
cadastro de 5 mil fornecedo-
res no pais, sendo que mais
de mil sdo do Espirito Santo.
A ampliacio das atividades
da estatal tanto em terra
quanto no mar devera elevar
este numero.

dutos quimicos; vestuarios e
uniformes e equipamentos de
seguranca; servicos e equipa-
mentos de comunicacgio;
equipamentos, acessorios e
pecas para sondagem, perfu-
racao e extracio; equipamen-
tos para geracao de eletricida-
de; computadores e equipa-
mentos de controle software
e hardware; e equipamentos e
servicos de prevencdo de in-
céndio, além de outros dez ti-
pos de servicos e produtos.

OPORTUNIDADE

“E preciso persistir e buscar a qualificacdo dos funciondrios”

WILMAR ELLER

Pequeno empresario, fornecedor da Petrobras
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“Ndo é facil entrar para o grupo de fornecedores para a industria do petréleo ou mesmo
para grandes empresas. E preciso persistir e buscar a qualificacio dos funciondrios e a
melhoria do servigo prestado para ter condi¢cdes de disputar uma vaga no mercado. Além
de aproveitar os programas de qualificacdo especificos, como Prodfor e Prominp, o micro
e pequeno empresario pode recorrer ao Sebrae que, além de patrocinar as rodadas de
negécios, tem profissionais capacitados para atuar na melhoria do servico e na capaci-
tacio das empresas que querem fornecer para as grandes companhias. Depois de con-
seguir os contratos, nio pode haver descuido para nao colocar 0 negbcio em risco. O setor
de petréleo é 4gil e o caminho é aproveitar todas‘as oportunidades para melhorar, crescer
e fazer novos contatos que garantam mais NegOCios”. roto: FABIOVICENTIN
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= Onde buscar. A Federacdo das IndUstrias tem programa
voltado para a certificagdo e o Governo federal implantou o
Prominp voltado exclusivamente para o setor petrolifero.
Além disso, Sebrae e outros érgéos tém profissionais prepa-
rados para atuar na qualificacdo da mao-de-obra.

» Negdcios fechados. Conforme levantamento do Sebrae,
mais de 20 servicos e produtos oferecidos por pequenas em-
presas capixabas serao fornecidos para empresas de petro-
leo nos préximos anos, através de contratos fechados na Ro-
dada de Negdcios promovida pelo Sebrae/ES, em abril pas-
sado, durante a Vitéria Oil & Gas.
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Papelaria e empresa
de contéineres mais

perto da Petrobras

Eventos permitem que
empresas que nao atuam
na industria petrolifera
facam bons negdcios

Cada vez mais micro e pe-
quenas empresas buscam
qualificacdo e certificacio
para ter acesso as grandes
companhias que atuam no
setor de petroleo e gas. Feiras
do setor e rodadas de nego-
cios permitem a aproxima-
¢do dos dois grupos: grandes
que procuram fornecedores
de produtos e servicos.

Este tipo de evento aproxi-
mou, por exemplo, a Petro-
bras da Grafite Papelaria e da
Agil, que passaram a fornecer
material de papelaria e infor-
matica e contéineres adapta-
dos, respectivamente. “Além
das empresas ligadas ao pe-
tréleo, a rodada realizada em
Vitoéria, em abril passado,
permitiu contatos com ou-
tros interessados em servicos
e produtos da area indus-
trial”, afirmou o engenheiro
Flavio Figueiredo Souza Ma-
rio, da empresa Agil.

Pioneiro no fornecimento
de contéineres adaptados
que podem ser usados como
banheiros, escritdrios e al-
moxarifados, Figueiredo dis-
se que a qualificacdo e a bus-
ca de certificacdo é impor-
tante para que as pequenas
empresas capixabas possam
participar deste segmento do
mercado. “Os pequenos em-
presarios precisam ser mais

ageis na busca pela melhoria'
porque € isso que vai garantir:
acesso as grandes”. i

Além de locar este tipo de!
contéineres que funcionam:
como mddulos habitaveis, Fi-,
gueiredo também fabrica os
moédulos e fornece os com-
plementos necessarios para,
que funcionem como ar-con-/
dicionado, mesas e cadeiras.:
“Comecei em 1999, mas a
concorréncia ja chegou no
mercado capixaba. Para fazer:
novos negécios é preciso.
buscar qualificacio, seja atra-'
vés do Prodfor, Sebrae ou
mesmo certificagcdo do tipo,
ISO”, acredita ele. !

Para Wilmar Eller, gestor da.
Grafite Papelaria, que é for-!

.necedor da Petrobras hi trés'

anos, as rodadas de negdcio:
facilitam o acesso aos execu-|
tivos das grandes empresas.
“No dia-a-dia é dificil para o
micro ou pequeno empresa-
rio agendar reuniGes com es-'
tes gestores”.

Nao é facil, segundo ele,
manter o padrio de servico
para continuar no mercado,
mas é possivel com o apoio
de programas especificos,
além do Sebrae e Onip. A
Grafite tem 11 funcionarios:
“O fato de fornecer para a Pe-
trobras funciona como uma
carta de apresentacio para
ampliar as atividades no mer-
cado”, acredita ele.

A Agil tem 25 funcionérios
e fornece para Petrobras,
Aracruz Celulose, Vale do
Rio Doce e Samarco, além de
outras companhias de porte
médio de grande.
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