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Dos 36 mil terrenos lançados em 13 anos, região tem 32,3%
AYANNE KAROLINE

atimoteo@redegazeta.com.br

Casas, apartamentos e em-
preendimentos comerciais
são a grande aposta do ra-
mo imobiliário capixaba.
Porém, o setor de lotea-
mentos representa outro
bomcaminho.Entre2000e
2013,mais de 36 mil lotes
foram lançados no Estado.
Nesse contexto, o municí-
pio da Serra lidera com
32,3%dos lançamentosre-
sidenciais aprovados.
Osdadossãodeumapes-

quisa inédita realizada pela
IvistaEstratégiaImobiliária,
com apoio da Associação
das Empresas do Mercado
ImobiliáriodoEspíritoSan-
to(Ademi-ES)edoSindica-
to da Indústria da Constru-
ção Civil no Espírito Santo
(Sinduscon-ES).
Algunsdessesloteamen-

tos ainda contam com uni-
dades disponíveis, como
SerraVille (CBL),Alphavil-
leJacuhy(Alphaville)eCo-
lina do Campo (Compro-

far). Eles estão nos bairros
de Serra-Sede, Campinho
daSerraIeCarapina.Épos-
sível encontrar lotes com
tamanho a partir de 200
metros quadrados e preço
partindo deR$ 35.600.
Para o secretário deDe-

senvolvimento Econômi-
co da Serra, Everaldo Co-
lodetti, o ramo de lotea-
mentos foi fundamental
para o desenvolvimento
dosbairros serranos, além
de reforçar a organização
e a consciência no uso do
solo. “Esses lançamentos
dinamizaram suas áreas
internas e seu entorno”.

INVESTIMENTO
A CBL Desenvolvimen-

to Urbano enxergou o po-
tencial do município. A
empresa lançou em 2011
o Serra Ville, onde foram
investidos mais de R$ 10
milhões em infraestrutu-
ra. “Já estamos pesquisan-
do novas áreas domunicí-
pio que possam receber os

MARCELO PREST

Maiza e Sócrates decidiram comprar um terreno para ter mais espaço para a filha

SERRA É A CAMPEÃ
EM LOTEAMENTOS

loteamentos”, conta o di-
retor comercial da CBL,
MarcosMachado.

ESCOLHA
Geralmente, quem bus-

ca esse tipo de empreendi-
mento são pessoas que já
possuem um imóvel pró-
prio. Atrás de uma melho-
ria de vida, priorizammais
espaço e a tranquilidade
longe dos centros urbanos.
É o caso da enfermeira

MaizaRafaelMilaneziedo
administrador Sócrates
Milanezi. O casal, que tem
uma filha de um ano, já
possuía um apartamento
em Colina de Laranjeiras
quando resolveu comprar
um lote. Eles optaram por
umterrenonomesmomu-
nicípio, daComprofar Em-
preendimentos.
“Pela boa infraestrutu-

ra e oferta de serviços,
aliado ao fato de traba-
lharmos aqui, decidimos
continuar na Serra”, afir-
maMaiza.
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+ SERRA
DIVULGAÇÃO

Vista do polo empresarial SERRALOG, da VTO Polos Empresariais, em Campinho da Serra. O empreendimento conta com mais de 1 milhão de m2

RESULTADOS

973
lotes empresariais
O número da Serra re-
presenta 75,03% do to-
tal no Espírito Santo.

Aprovação de novos terrenos ainda émuito lenta
A pesquisa intitulada

“Mercado de Loteamento
no Espírito Santo” foi rea-
lizada pela Ivista Estraté-
giaImobiliáriacomoapoio
doSinduscon-ESedaAde-
mi-ES. Os dados apresen-

tados são de empreendi-
mentos aprovados entre
2000 e 2013, com área lí-
quidasuperiora50milme-
tros quadrados.
O estudo foi elaborado

este ano, através de uma

R$ 120
milhões
É o valor aproximado de
investimento em infrae-
trutura dos loteamentos
empresariais aprovados
na Serra.

Essaéa realidadenos
lotesdePortoCanoa,
ColinadeLaranjeiras e
Portal deManguinhos

metodologia que abran-
geu, entre outras ques-
tões, pesquisa de campo,
dimensionamento da in-
fraestrutura implantada,
cálculo de custo da in-
fraestrutura e ranking dos

municípios e loteadoras.
ParaodiretordaIvista,

Markus Iwassaki, o resul-
tado mostra a importân-
cia dos loteamentos para
cadamunicípio. O objeti-
vo principal é apontar o

volume de investimento
feito por esse setor, mos-
trando a capacidade de
crescimento e desenvol-
vimento que ele pode
proporcionar.
“Omaior gargalo desse

mercado é o tempo de
aprovação, em média de
dois anos. Comapesquisa
é possível notar inúmeros
benefícios e chamar a
atenção dos municípios e
dosórgãospúblicosparaa
necessidade de agilizar o
trâmite de implantação”,
destaca.

O município da Serra
também representa um
bom negócio para quem
quer comprar um lotea-
mento para investir. Os
bairros de Colina de La-
ranjeiras, Portal de Man-
guinhos e Porto Canoa,
por exemplo, apresenta-
ram alto índice de valori-
zação. Em oito anos, um
lote nesses locais passou a
valer 10 vezesmais.
Segundo o diretor da

Ademi/ESWilsonCalmon,
a topografianessesbairros,
assim comoem todo omu-
nicípio,éextremamentefa-
vorável. Alémdisso, toda a
infraestrutura que a em-
presa faz, tanto interna
quanto no entorno do lo-
teamento, proporciona
grandesbenefíciosaocom-
prador. “Antigamente, os
loteamentos eram afasta-
dos e sem pavimentação.
Hoje eles vêm com toda a
infraestrutura”, avalia.

EMPRESARIAL
Uma parte desse pú-

blico investidor é empre-
sarial. E nesse perfil, o
município da Serra tam-
bém é líder noEstado, de
acordo com a pesquisa
da Ivista Estratégia Imo-
biliária. Das quatro cida-
desqueapresentaramlo-
teamentos empresariais
de 1979 a 2013, a Serra
conta com oito e está na
frente de Vila Velha, Bai-
xo Guandu e Piúma.

O polo empresarial
SERRALOG, da VTO Po-
los Empresariais, é um
exemplo desse tipo de in-
vestimento. Situado no
bairro Campinho da Ser-
ra,está inseridodentrodo
contexto urbano a cerca
de 2 km da Serra-Sede,
próximo a Laranjeiras e
ao aeroporto de Vitória.
Conta com terrenos que
vão de 1.500 a 20milme-
trosquadrados,compavi-
mentação, ciclovia, esgo-
to, entre outros.

FUTURO
Com boas áreas dispo-

níveis, o município deve
continuar recebendo
lançamentos de lotea-
mentos. Segundo o se-
cretário de Desenvolvi-
mento Econômico da
Serra, Everaldo Colodet-
ti, a prefeitura trabalha
para agilizar a tramita-
ção dos empreendimen-
tos. “Um plano de desen-
volvimento municipal
pretende identificar
oportunidades, a partir
das potencialidades do
município e de acordo
com o cenário da econo-
mia estadual”.

Emoito anos,
dez vezesmais
valorizados
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Loteamento aprovado pela Prefeitura Municipal de Cachoeiro de Itapemirim - ES, através do Decreto de Aprovação emitido no processo administrativo nº 24.104, em 13 de setembro de 2013. Alvará de Construção nº 454/2012, emitido em 17 de setembro de 2013, e a
Licença de Instalação - LI nº 073/2013, emitida em 23 de agosto de 2013. Registrado no dia 9 de outubro de 2013, conforme o R.3, da matrícula nº 38.540, do Serviço Notorial e Registral - Serventia Extrajudicial - 1º Ofício/1ª Zona Comarca de Cachoeiro de Itapemirim
- ES. Imagens meramente ilustrativas para representação artística, podendo sofrer alterações sem aviso prévio. A representação de calçadas pavimentadas em frente aos lotes é meramente ilustrativa, cabendo ao empreendedor exclusivamente a execução de
calçadas em frente às áreas públicas e áreas comuns. Todas as construções sobre os lotes serão realizadas a critério e responsabilidade dos respectivos compradores, assim como a execução da calçada correspondente ao seu lote. Os ambientes das áreas comuns
serão entregues equipados e mobiliados conforme Memorial Descritivo. O fechamento do empreendimento será feito com muro e gradil. A operação dos serviços de controle de acesso e segurança icará a cargo da Associação de Proprietários.

veranacachoeiro.com.br

0800 603 1477
Um empreendimento :Coordenação de vendas :

CLUBE

Perspectiva Artística

PISCINA

Perspectiva Artística

FITNESS

Perspectiva Artística

O 1º EMPREENDIMENTO

FECHADO DA REGIÃO,

COM SEGURANÇA 24 HORAS.

MESES
PARA PAGAR

ATÉ144

OBRASINICIADAS
VISITE | STAND DE VENDAS: Av. Dr. Aristides Campos - Gilberto Machado - Próximo à Selita

Perspectiva Artística da Portaria

Segurança 24 horas

Controle de acesso e cerca
elétrica no perímetro de
fechamento.

Infraestrutura de lazer

Clube social completo
com piscinas, quadra poliesportiva
e playground.

Qualidade de vida

Praças e áreas
verdes preservadas.

CACHOEIRO

L A N Ç A M E N T O

360M2

LOTES RESIDENCIAIS
A PARTIR DE
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+ GRANDE VITÓRIA

Mais de 5mil áreas emCariacica
VilaVelha,Vianae
Guarapari também
têmatraídoo interesse
das empresas

TERRENOS À VENDA NA GRANDE VITÓRIA

Alphaville Jacuhy
t Alphaville
Urbanismo
O empreendimento fica
na Serra. Além da
estrutura, os lotes
contam com amplas
áreas verdes, projetos
paisagísticos, lazer
sofisticado e
segurança. Preço e
unidades disponíveis
sob consulta

Colina do Campo
Lotes Residenciais
e Comerciais

t Comprofar
Em Campinho da Serra
I, na Serra. Conta com
lotes residenciais com
tamanho a partir de
200 m2 e valor a partir
de R$ 35.600. Já os
comerciais estão na
faixa de R$ 110 mil,
com áreas entre 459
m2 e 13.200 m2

Reserva Amary
t Cipasa
Localizado em
Guarapari, conta com
235 lotes residenciais,
um comercial e um
condominial, além de
infraestrutura, lazer e
segurança. Parcelas a
partir de R$ 1.760

Jardins Veneza
t FGR Urbanismo
Em Interlagos, Vila Velha.
Conta com uma área
total de 876 mil metros
quadrados, com áreas
verdes, estrutura de
lazer completa e
segurança. Preço a partir
de R$ 310 mil

SERRALOG
t VTO Polos
Empresariais
Situado dentro do bairro
Campinho da Serra, o

polo está a cerca de 2
km da Serra-Sede,
próximo a Laranjeiras e
ao aeroporto de Vitória.
Conta com uma área de
cerca de 1 milhão de m2

e oferece toda
infraestrutura necessária
para a implantação de
novos negócios. Preço
sob consulta.

Polo Industrial
Piracema

t San Carlo
Empreendimentos

Imobiliários
Situado em Carapina, na
Serra, conta com 71 lotes
empresariais disponíveis,
com tamanho entre 1.187
e 3.744 m2. Preço a
partir de R$ 264 mil.
Comercialização com a
Foccus Imobiliária

Boulevard Lagoa
Residence & Resort
e Boulevard Mar
D’Ulé Residence &
Resort

t Cristal

Empreendimentos
Loteamentos de alto
padrão, localizados na
Serra e em Guarapari,
respectivamente. Oferecem
infraestrutura completa,
lazer sofisticado, itens de
segurança e projetos de
preservação. Preço sob
consulta

Residencial Morada
de Noronha

t Visão Urbanismo e
Construção
Localizado em Marcílio

de Noronha, Viana. Este
loteamento oferece
casas térreas ou duplex
com quatro opções de
plantas. Sem taxa de
condomínio. Unidades a
partir de R$ 115 mil

Loteamento
Universo

t Imobiliária
Universal
Localizado em Cariacica-
Sede, conta com lotes
residenciais e
comerciais. Oferece
infraestrutura completa.
Financiamento pela
imobiliária e preço sob
consulta

Arquipélago de
Manguinhos

t Moneda Agência de
Desenvolvimento
Imobiliário
Localizado em
Manguinhos, na Serra.
Conta com 478 lotes,
com áreas entre 450 e
1.100 m2, destinados a
construção de
residências unifamiliares.
Infraestrutura completa
e praças com área
infantil e ginástica. Preço
a partir de R$ 218 mil.
Financiamento pela
Caixa ou direto com a
Moneda

AYANNE KAROLINE
atimoteo@redegazeta.com.br

Outros municípios da
Grande Vitória também
aparecem no ranking de
loteamentosnoEstadoen-
tre 2000 e 2013. Junto
com a cidade serrana, Ca-
riacica, Vila Velha, Guara-
pari e Viana somam mais
de 15 mil lotes residen-
ciais aprovados.

DESENVOLVIMENTO
Neste cenário, Cariaci-

ca se destaca. Com o ter-
ceirolugaremárealíquida
de loteamentos residen-
ciais, registrou 5.378 lo-
tes. Segundo o diretor da
Ademi/ES Wilson Cal-
mon, o município apre-
sentou, por um tempo, di-
ficuldades de liberação e
aprovação de empreendi-
mentos. Porém, novos
projetos de mobilidade,
transporte e trânsito de-
ramnovo fôlego e propor-
cionaram à cidade a opor-
tunidadederecebernovos
investimentos do setor.
Reconhecendoessepo-

tencial, algumas empre-

sas planejam investimen-
tos na região. É o caso da
Visão Urbanismo e Cons-
trução. Segundoodiretor
executivo da empresa,
Herivelton Conceição,
eles negociam novas
áreas em Cariacica para
lançar loteamentos e con-
domínios de casas. A em-
presajácontacomolotea-
mento Novo Brasil, no
município, onde há uni-
dades disponíveis com
cerca de 300m2.
Hoje tambémhá lotes à

venda nas outras cidades
daGrandeVitória, comta-
manho a partir de 200m2.

RANKING
Omunicípio de Vila Ve-

lha ocupa a nona coloca-
ção do ranking de lotea-
mentos, com 1.306 lotes
residenciais registrados
nosúltimos13anos, oque
representa 3,7% do total.
Já Guarapari vem na 11a

posição, com 501 lotes.
Viana recebeu 187 lotes
residenciais.
No período estudado,

Vila Velha recebeu R$
60.697milhõesdeinvesti-
mento em infraestrutura.
JáGuarapari registrou R$
34.054milhõeseVianaR$
4.360milhões.

Perspectiva do Reserva Amary, da Cipasa

DIVULGAÇÃO

Cariacica-Sede é um dos bairros que têm mais áreas disponíveis para receber novos loteamentos
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INTERIOR SE DESTACA COM

NOVAS OPORTUNIDADES
Colatina, São Mateus e Linhares são visadas pelas empresas

DIVULGAÇÃO

O loteamento Golden Garden, da Soma Urbanismo, oferece itens de lazer como academia

DARSHANY LOYOLA
dvieira@redegazeta.com.br

Jánãoénovidadequenos
últimos anos vem ocor-
rendo um boom no mer-
cado imobiliário do Espí-
rito Santo. No setor de lo-
teamentos a atenção es-
pecial é para os empreen-
dimentos residenciais.
Terrenos urbanizados se
transformam em verda-
deiros bairros, onde cada
comprador pode cons-
truir sua residência da
forma que desejar.
Mas engana-se quem

pensa que a maior parte
dos investimentosdasem-
presas se concentra ape-
nas na Grande Vitória. O
interior do Estado tam-
bém está na mira dos in-
vestimentos, tanto das lo-
teadoras quanto dos com-
pradores.
A instalação de empre-

sas nesses municípios é
um dos fatores responsá-
veis por alavancar o de-
senvolvimento desses lo-
cais. E a tendência é que o
crescimento desse nicho
de mercado seja cada vez
maior. Linhares, por
exemplo, pode ter um in-
cremento de R$ 500 mi-
lhõesparao setor de cons-
trução civil até o final de
2014, segundo a secreta-
ria de Desenvolvimento
domunicípio.
De acordo com a pes-

quisarealizadapelaIvista,
em13anosmaisdeR$750
milhões foram destinados
pelas empresas para me-
lhorar a infraestrutura em
todo o Estado, destacan-
do-se áreas do interior co-

moAracruz, Cachoeiro de
Itapemirim, Jaguaré, No-
va Venécia, Linhares, São
Mateus e Colatina.
Colatina, aliás, ficou

em segundo lugar no ran-
king geral da quantidade
de loteamentos residen-
ciais, ficandoatrás apenas
de Serra.Ou seja, o muni-
cípio doNoroeste do Esta-
do lidera a lista de cidades
do interior emnúmero to-
tal de lotes. Ao todo, são
25 loteamentos, com
7.131 lotes, que represen-
tam15,1%daárea líquida
dos loteamentos residen-

ciais do Estado.
Com uma população

estimada de 120 mil ha-
bitantes, a chamada
“Princesa do Norte” está
em uma zona privilegia-
da, que concentra um
grande potencial econô-
mico, graças às indús-
trias de confecções, cons-
trução civil e madeira.
Arpa,CRZeEngeste es-

tão entre as empresas que
mais investem em Colati-
na. “As nossas áreas vie-
ramdo laçofamiliar, urba-
nizamos em cima desses
espaços. Criamos uma

centralidade nesse muni-
cípiohácercadedezanos,
com cinco loteamentos
aprovados e registrados”,
contaMarioRoberto Vita-
li, diretor da Engeste.
Com média de preço

entreR$ 120mil e R$ 150
mil, os lotes da empresa
são entregues com in-
fraestrutura completa,
comasfalto, sistemadees-
goto, drenagem e serviço
de terraplanagem.
São Mateus aparece

em segundo lugar entre
as cidades do interior
com mais loteamentos –

quarto na lista geral -,
comumtotal de3.421 lo-
tes. A BRDU é uma das
empresas que se desta-
cam nomunicípio, com o
loteamento Parque das
Brisas, que conta comum
total de 828 lotes, com
200m2, emmédia.
Os terrenos também

são entregues com in-
fraestrutura completa:
pavimentação, rede de
água, reservatórios, rede
coletora de esgoto e trata-
mento de esgoto, além de
iluminaçãopúblicaeener-
gia elétrica.

Para João Victor Araú-
jo, diretor-presidente da
BRDU, o polo industrial
da cidade é um dos prin-
cipais fatores que atraem
investimentos na área de
loteamentos.
“São Mateus é um

exemplo de cidade ‘hub’,
ou seja, um município,
não necessariamente na
capital, mas que sustenta
vários municípios ao seu
redor. Além disso, o que
nos atraiu foi a oportuni-
dade de bons preços e
uma concorrência mais
baixa”, afirma.

CIDADE-POLO

“São Mateus é um
exemplo de cidade
‘hub’, ou seja, um
município, não
necessariamente na
capital, mas que
sustenta vários
municípios ao
seu redor”

JOÃO VICTOR ARAÚJO
DIRETOR DA BRDU

LÍDER

7.131
lotes
Número de terrenos em

Colatina, o que represen-

ta 15,1% da área líquida

dos loteamentos resi-

denciais do Estado. A ci-

dade fica atrás apenas

do município da Serra

Investimento em outras cidades
Além de Colatina e São

Mateus, outras cidades do
interior aparecem no ran-
king do levantamento da
Ivista como Nova Venécia
(2.679 lotes), Aracruz
(2.376 lotes), Jaguaré
(2.013 lotes), Linhares
(1.624lotes)eCachoeirode
Itapemirim (1.093 lotes).
Presente em quase to-

dos esses municípios está
a CBL, cujos lotes variam
de 200 a 360m2, comme-
tro quadrado em torno de
R$ 300, dependendo da
cidade escolhida.
“Investimos no interior

porque percebemos, há
muitos anos, que amaioria
dessas cidades não recebia
empreendimentos estrutu-

rados. Então, resolvemos
apostar nesse mercado”,
declaraWilsonCalmon,só-
cio da CBL. “Após o boom
imobiliário de 2008, vimos
que as áreas urbanizadas
dessas cidades basicamen-
teacabaram,epercebemos
claramente que havia uma
necessidade de expansão”.
A CBL também entrega

seus lotes com infraestrutu-
ra completa. “Nossos lotea-
mentos sãobairros planeja-
dos. Não pensamos só na
construção das futuras ca-
sas dos compradores, e sim
em outros elementos que o
loteamento pode receber.
Temosquepensaremcomo
acidadeserámelhordaquia
cemanos”, afirmaCalmon.

CRESCIMENTO

ARQUIVO/AG

Cachoeiro de Itapemirim teve 1.093 lotes lançados
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Expansão segue
para SãoGabriel
da Palha eGuaçuí
Empresas estudam
novas cidades com
potencial para receber
investimento

DARSHANY LOYOLA
dvieira@redegazeta.com.br

SãoGabrieldaPalhaeGua-
çuínãoestãonorankingda
pesquisa realizada pela
Ivista Estratégia Imobiliá-
ria, mas são exemplos de
municípiosquecomeçama
despertarinteressedealgu-
masempresas, comoaCBL
DesenvolvimentoUrbano.
“São cidades bem esta-

belecidas, comuma renda
média boa, bem resolvi-
das economicamente,
com um perfil parecido
com o de Nova Venécia”,
comentaosóciodaempre-
sa,Wilson Calmon.

Ele explica que um lote
nãoénecessariamenteum
local que você mora, mas
uma área onde é possível
investir. “Um terreno re-
presenta para as pessoas
um sonho de melhorar a
moradia. É uma poupan-
ça”, completa.
A BRDU também ana-

lisa futuras possibilida-
desemoutrosmunicípios
do interior do Estado.
“Temos previsão de cons-
truir mais um empreen-
dimento em São Mateus,
nos próximos 12meses, e
temos interesse em todas
as potenciais cidades do
Estado. Já estamos estu-
dando regiões em outros
municípios”, revela João
Victor Araújo, dire-
tor-presidente da BRDU.

APOSTA
O microempresário

Antônio Pessoa também
viuumaboaoportunida-
de no interior. Vindo de
Belo Horizonte, em Mi-
nas Gerais, no final da
década de 1980 ele ad-

quiriu um terreno em
Conceição da Barra, no
Norte do Estado. Hoje, já
possui um lote também
em Santa Teresa.
“Toda a vida quis ter

um lugar sossegado.Mi-
nha vinda para Concei-

ção da Barra foi para is-
so, uma opção de quali-
dade de vida. Como
meus filhos moram em
Vitória, comprei esse ter-
reno em Santa Teresa,
para ficar mais próximo
da família”, relata.

DIVULGAÇÃO

PLANEJAMENTO

12
meses
Período que a empresa

BRDU planeja iniciar

um novo empreendi-

mento em São Mateus.

+ CRESCIMENTO

A boa economia de São Gabriel da Palha é um dos atrativos para loteadoras

Brasil
Residencial
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Todas as imagens contidas neste impresso são meramente ilustrativas. Os elementos móveis dessa
peça publicitária dão apenas uma sugestão de ambiente, não sendo portanto, parte integrante do contrato de aquisição do referido imóvel.
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(27) 3264-1664 / (27) 99228-5410 / (27) 99309-5268

CONSTRUÇÃO E INCORPORAÇÃO
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FOTOS: DIVULGAÇÃO

OFERTAS NO INTERIOR DO ESTADO

BRDU
t Parque das Brisas
Em São Mateus, conta
com 90 lotes
disponíveis. Terreno
de 250 m2 por
R$ 50.297,50.
Unidades de 540m2,
por R$ 108.642,60

Cipasa Urbanismo
t Verana Cachoeiro
Em Cachoeiro de
Itapemirim (Av. Dr.
Aristides Campos,
165) tem 299 lotes
residenciais a partir de
360 m2 . Parcelas a
partir de R$ 919,00

CBL
Desenvolvimento
Urbano

t Barra Ville
Em obras, o
empreendimento fica
na Barra do Sahy, em
Aracruz. Reúne 304
unidades, com
tamanho a partir de
360 m2. A partir
de R$ 85 mil

t Flora Park
Em obras, o
loteamento fica em
Nova Venécia, ao lado
do bairro Rúbia. Conta
com 625 unidades, a
partir de 250 m2. A
partir de R$ 56 mil

t Villa Maria
O lançamento ficará
em Linhares, próximo
à Praia das Três
Pontas, na BR 101.
Terá 550 unidades, a
partir de 360 m2 .
Unidade a partir de
R$ 73 mil

t Lagoa Park
Em obras, fica em
Linhares, no bairro São
José, próximo ao
centro e à BR 101. Terá
343 unidades, com
lotes a partir de 360
m2 . A partir de
R$ 112 mil

t Solar Bitti
No Centro de Aracruz,
o empreendimento

Km 3 da Rodovia para
Pontal do Ipiranga e
pelo 0800 600 6904

Imobiliária e
Construtora São
Miguel

t São Miguel
Localizado próximo ao
bairro São Silvano, em
Colatina, possui cerca
de 380 lotes
disponíveis. Lotes a
partir de R$ 50 mil. Há
opções de casas de
dois quartos, sem
suíte, com cerca de
602, a partir de
R$ 115 mil

Grupo CAP
t Loteamento
Eldorado
Em Jaguaré, conta com
lotes a partir de 200
m2, com entrada de R$
1.500 e o restante
financiado em até
120 meses

Soma Urbanismo
t Golden Garden
Em São Mateus, está
em fase de obras.
Lotes de 300 m2, a
partir de R$ 135 mil

t Residencial Jacuí
Localizado em São
Mateus, o
empreendimento está
pronto. Últimas
unidades a partir de R$
80 mil, com lotes de
200 m2

t Residencial
Riviera
Em Jaguaré, o
loteamento está
pronto e metade das
unidades já foram
vendidas. Lotes
de 200 m2, a partir de
R$ 42 mil

t Residencial Buritis
I
Em São Mateus, no
bairro Aviação, está
com últimas unidades
à venda. Lotes de 200
m2, a partir de
R$ 90 mil

Empreendimento Flora Park, em Nova Venécia, da CBL

Verana Cachoeiro, da Cipasa Urbanismo

Parque das Brisas, em São Mateus, da BRDU Residencial Buritis, em São Mateus, da Soma Urbanismo

está pronto e tem 586
unidades no total, a
partir de 300 m2 .
Unidades a partir de
R$ 114 mil

t Villa Santi
Empreendimento
pronto, fica em Aracruz,
próximo ao Parque de
Exposições. São 518
unidades a partir de

396 m2, com preço a
partir de R$ 132 mil

Alphaville
Urbanismo

t Terras Alphaville

Linhares
Em obras, tem lotes
disponíveis, com preços
negociáveis.
Informações no estande
de vendas, que fica no
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Grupos capixabas e
nacionais investem no ES

Fundada em 2009, a So-
maUrbanismotemsedeno
NortedoEstadoecomanda
3,2%dos investimentos no
setor. O foco de atuação é
voltado São Mateus para
Jaguaré, Linhares, Ara-
cruz, Colatina e Cachoeiro
doItapemirim.Comoparte
de seu processo de expan-
são, estuda áreas para no-
vos investimentosnosesta-
dos daBahia,MinasGerais
eRio de Janeiro.
Destaque no cenário

nacional em incorporação
de condomínios horizon-
tais de alto padrão, a goia-
naFGRUrbanismolançou
no Estado o empreendi-

mento Jardins Veneza, lo-
calizado no bairro Interla-
gos, em Vila Velha. O lo-
teamento conta com uma
área total de 880 mil m² e
387 terrenos, com uma
áreade300milm²depre-
servação permanente.
Já a Cipasa, que está

presente em 20 estados
brasileiros, possui 2,0%
dosinvestimentosemárea
líquida no Espírito Santo.
Aempresaapostaembair-
ros inteligentes e lançou
no Estado dois empreen-
dimentos: oReservaAma-
ry, emGuarapari, e oVera-
na, em Cachoeiro de Ita-
pemirim.

FRAGMENTADO

Juntas,Alphaville,
CBLeCristal são
responsáveispor fatia
de32,4%dosetor

LUIZ ZARDINI
lzjunior@redegazeta.com.br

O mercado de loteamen-
tos no Espírito Santo é um
setor com grandes pers-
pectivas de crescimento.
Para se ter uma ideia do
panoramaatual,osnúme-
ros da pesquisa da Ivista
mostramque a área é bas-
tante fragmentada e que
as 10 maiores empresas
em investimentos em
áreas líquidas detêm jun-
tas 57,6% dos loteamen-
tos aprovados no Estado.
AAlphaville é a líder em

investimentos em lotea-

mentos e possui 1.663.978
m²deárea líquida,oquere-
presenta 14,4% do merca-
do. A empresa possui dois
empreendimentos em ter-
ras capixabas: o Alphaville
Jacuhy, na Serra, que dis-
põe de 1.852 unidades, e o
Terras Alphaville Linhares,
que já teve as obras inicia-
dasevaicontarcomáreade
260.303,54m2.
Planejados com o obje-

tivo de oferecer toda a au-
tonomia de um bairro, a
empresa pretende conti-
nuar sua expansão por to-
do o Brasil, sobretudo na
Região Sudeste.
Emsegundolugar,apa-

rece a CBL Desenvolvi-
mento Urbano, que pos-
sui 1.354.880 m2 de área

líquida, o que representa
11,7%domercado.Aem-
presa possui três lotea-
mentos prontos, três em
obras, um lançamento e
dois pré-lançamentos, to-
talizando nove empreen-
dimentos no Estado, si-
tuados em cidades polo
com grande potencial de
crescimento econômico,
como Linhares, Serra e
Nova Venécia.
A empresa aposta ago-

ra na região de Santa
Cruz, em Aracruz, onde
já anunciou que serão
construídos dois empre-
endimentos às margens
da rodovia ES-010.
Especializada no seg-

mento de loteamentos
econômicos e de alto pa-

drãocomoconceitodeRe-
sidence &Resort, a Cristal
Empreendimentos Imobi-
liários tem 29 anos no
mercado epossui diversos
empreendimentos entre-
gues em todo o Espírito
Santo. A empresa é res-
ponsável por uma fatia de
6,3% do mercado e atual-
mente conta com seis em-
preendimentos sendo co-
mercializados. “A Cristal
pretendecontinuarplane-
jando loteamentos no Es-
tadoe tambémemRondô-
nia e na Bahia. Além da
qualidadede implantação
dos loteamentos em todos
os quesitos de projeto, a
Cristal preza pela preocu-
pação constante com o
meio ambiente”, disse

Douglas Vaz, diretor da
empresa.
Com forte atuação no

município da Serra, a San
Carlo Empreendimentos
Imobiliários atua há 15
anos no mercado e é res-
ponsável por 5,1% dos in-
vestimentosno segmento.
Seus empreendimentos
destacam-sepela localiza-
çãoeacesso, que facilitam
a instalação de empresas.
“Neste mês a empresa vai
entregar a segunda etapa
do Polo Industrial Pirace-
ma, um investimento de
R$30milhões. Situadona
Rodovia do Contorno, em
Carapina, apresenta uma
área total de 2,5 milhões
de m²”, explica o diretor
da San Carlo, Erly Vieira.

FOTOS: DIVULGAÇÃ

Terras Alphaville Linhares está em obras e conta com lotes disponíveis

10maiores empresasdetêmquase
60%domercadode terrenos

—

“Pretendemos
continuar
planejando
loteamentos no
Estado, em
Rondônia e na
Bahia”
—
DOUGLAS VAZ
Diretor da Cristal

O Barra Ville, da CBL Desenvolvimento Urbano, fica na Barra do Sahy, Aracruz



IMÓVEIS15
QUINTA-FEIRA, 15 DE MAIO DE 2014 A GAZETA



16 IMÓVEIS
A GAZETA QUINTA-FEIRA, 15 DE MAIO DE 2014

Compra de
terrenos
pode ser
financiada

Quem quer adquirir
um lote para morar ou
investir pode obter um
financiamento bancá-
rio para efetuar a com-
pra do terreno. É possí-
vel financiar até 90%
do valor.
O Banestes disponi-

biliza o financiamento
para lotes urbanizados
no valor de até R$ 250
mil, com prazo para pa-
gamento de 24 a 160
meses. O banco finan-
cia até 80% do valor da
unidade. A prestação
não pode ser maior que
30% da renda familiar
mensal bruta.
OBancodoBrasilofe-

rece o BB Consórcio de
Imóveis, que trabalha
com carta de crédito de
R$ 30 mil até R$ 700
mil. O financiamento é
de até 200 meses.
A Caixa financia a

compra de terrenos por
meio da Carta de Crédi-
to SBPE, com recursos
daPoupança.Oparcela-
mento pode ser feito em
até 35 anos e o valor fi-
nanciado é de até 90%
dopreçodo lote,quede-
ve custar a partir de R$
100 mil. O comprador
pode usar o FGTS como
entrada ou para abater
as prestações.

FUTURO

Momento de busca por
áreas emcrescimento
VianaeCariacica
devemrecebernovos
loteamentosnos
próximosanos

THAÍS BRÊDA
tbreda@redegazeta.com.br

Omercadodeloteamentos
tem buscado novos espa-
ços para expandir sua
atuação. O interior do Es-
tado temsidoumdosprin-
cipais alvos das empresas.
AristótelesPassosCosta

Neto, presidente do Sin-
duscon-ES, destaca al-
guns municípios que têm
sido visados pelas lotea-
doras. “Hámovimentação
das empresas para com-
pra de terrenos em cida-
des como Linhares, São
Mateus, Colatina e Ca-
choeiro”, fala.
OGrupoCAP,quepossui

40 anos de mercado e tem
matriz sediada na cidade
de Lavras (MG), investiu
em Jaguaré, onde cons-
truiuoLoteamentoEldora-
do.Tambémvai lançarem-
preendimentos em São
Mateus,Aracruzeumgran-
de projeto emLinhares.
AComprofar Empreen-

dimentos é outra empresa
que está de olho emnovos
mercados. Até o final des-
te ano deve lançar lotea-
mentos em São Mateus,
Anchieta eGuarapari.
A Soma Urbanismo

também tem investido no
interior. A empresa possui
loteamentos prontos em
SãoMateuseJaguaréees-
tuda novas áreas para ex-
pandir sua atuação.

GRANDEVITÓRIA
O presidente do Sin-

DIVULGAÇÃO

Vista de Noronha, da Visão Urbanismo e Construção, em Viana, tem unidades disponíveis

POTENCIAL

“Em um
Estado com
3 milhões de
habitantes, há
potencial para
dobrar a
quantidade de lotes
em cinco anos”

—
ARISTÓTELES
PASSOS COSTA NETO,
presidente do

Sinduscon-ES

“Buscamos nichos
em que ninguém
está atuando.
Vamos lançar
loteamentos em
Viana e Domingos
Martins”

—
HERIVELTON
CONCEIÇÃO, diretor
executiva do Visão

R$ 3,2 bilhões em vendas

Guarapari: perfil diferenciado
Entre as novas áreas ex-

ploradas pelo setor de lo-
teamentos, omunicípio de
Guarapari se destaca pela
variedade de padrões que
pode receber. Desde os lo-
tes mais simples aos em-
preendimentos de alto lu-
xo, a cidade deve abrigar
bomvolumede lançamen-
tos nos próximos anos.
Segundo a secretaria de

PlanejamentoRuraleUrba-
no do município, existem
processos de análise de via-
bilidade,emtramitação,pa-

ra novos empreendimentos
dessetipo.Alémdisso,algu-
mas áreas delimitadas pelo
PlanoDiretorMunicipal co-
mo propícias para incorpo-
ração têmsidoobjetodees-
tudo por interessados em
investir na cidade.
“Novos empreendi-

mentos implantados de
forma regular possibilita-
rão a expansão urbana or-
denada e a atração de in-
vestimentos diversos, tan-
to no setor de comércio e
serviço quanto na implan-

tação de equipamentos
públicos, melhorando a
qualidade dos serviços
ofertados pela adminis-
tração municipal”, avalia
o secretário adjunto de
Desenvolvimento e Ex-
pansão Econômica de
Guarapari, Danilo Bastos.

POSSIBILIDADES
O consultor imobiliário

José Luiz Kfuri diz que a
Praia da Cerca e as Três
Praias têm grande poten-
cialparareceber loteamen-

Cidade estuda viabilidade de novos loteamentos

duscon-ES, Aristóteles
PassosCosta Neto destaca
aindaopotencialdeCaria-
cica e Viana para receber
novos investimentos do
setor. “O mercado ainda
nãochegoucomforçaaes-
ses municípios”, fala.
Viana é considerada

uma grande aposta para
os próximos anos por ter
muitas áreas para expan-
são do mercado imobiliá-
rio edevido à sua localiza-
ção, estratégica do ponto
de vista logístico, próxima
àBR262eànovaRodovia
Leste-Oeste.
Uma das empresas que

já vem investindo em no-
vosmercadoséaVisãoUr-
banismo e Construção.
“Buscamos nichos em que
ninguém está atuando.

Nos próximos meses va-
mos lançar uma nova fase
deumloteamentocomca-
sas e centro comercial no
bairro Santa Júlia e tam-
bém um polo empresarial

no bairro Jucu, ambos em
Viana”, disse Herivelton
Conceição, diretor execu-
tivo da Visão.
Aempresa tambématua

em Cariacica e prepara o

O mercado de lotea-
mentos vem crescendo de
forma profissional e sus-
tentável no Estado. De
2000 a 2013 foram lança-
dos mais de 36 mil lotes.
Segundo estimativa da
Ivista, o Volume Geral de
Vendas (VGV) movimen-
tado nesse mesmo perío-
do foi deR$ 3,2 bilhões.
“Os números são muito

expressivos,masessemer-
cado pode crescer muito

mais.EmumEstadocom3
milhões de habitantes, há
potencial para dobrar a
quantidade de lotes em
cincoanos”, disseAristóte-
les PassosCostaNeto, pre-
sidente do Sinduscon-ES.
Ele destaca a importân-

cia do segmento para a in-
dústria imobiliária. “O se-
tor produz matéria-prima
para a cadeia imobiliária,
que precisa de terrenos
para construir imóveis”.

lançamentodedoisempre-
endimentos em Domingos
Martins. Umdeles deve ser
lançado nos próximos dois
meses,comlotesapartirde
600 metros quadrados e
itensdelazercomoquadra,
piscina, salão de festas, es-
paço gourmet, adega e
playground. O outro tem
previsãodelançamentopa-
ra o fimdo ano.
Serra e Vila Velha tam-

bém continuam a ter des-
taque na Grande Vitória.
Segundo Alexandre Fio-
rotti, subsecretário de De-
senvolvimento Urbano da
Serra, estão em fase de
conclusão novos lotea-
mentos em frente ao novo
Dório Silva; em Colina da
Serra; Serra-Sede e Pira-
cema, no Contorno.

tos completos, com dife-
renciais comoáreade lazer
ehumanização.Opreçodo
metro quadrado pode che-
gar a R$ 1.500. As regiões

de Meaípe, Ubu e Enseada
Azul também são apostas
para o setor. O metro qua-
drado pode chegar a R$
500. (AyanneKaroline)

FOTO: SAGRILO
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MAIS DE 3.000.000 M² DE EXPERIÊNCIA
A SERVIÇO DO SEU NEGÓCIO.

Leve a parceria da Visão para a sua empresa.
Qualidade em loteamento comprovada por mais de

dez mil famílias que começaram a construir o seu

sonho com a gente.

- Regularização e legalização de áreas com

prefeituras e orgãos públicos.

- Desenvolvimento e aprovação de projetos.

- Aprovação e financiamento da produção de

empreendimentos do Programa Minha Casa, Minha Vida.

- Gestão de clientes e vendas.

INFORMAÇÕES E VENDAS: visaoconstrucao.com.br | 27 3090-2026 | admvendas.visao@gmail.com

Nossos
empreendimentos
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DARSHANY LOYOLA
dvieira@redegazeta.com.br

Qualidadedevida, seguran-
ça, sonhodacasaprópria, li-
berdade na construção da
residência e investimento.
Todos esses sãomotivos pe-
los quais uma pessoa com-
pra um lote ou terreno.
Além,claro,dopreçodecus-
tonahorade construir.
Para o consultor imobi-

liário José Luiz Kfuri, cons-
truir uma residência vem
em primeiro lugar na hora
de decidir comprar um ter-
reno. O boom no mercado
de loteamentosresidenciais
nos últimos anos influen-
ciou aindamais nessa deci-
são. “As pessoas procuram
muito para construírem
suascasasda formaquede-
sejarem.Nosúltimosanos,a
maioria dos loteamentos
lançadossedeunaformade
condomínios. Muitas pes-
soas comprarampara cons-
truirascasasdeimediatoou
no futuro”, comentaKfuri.

A liberdade na escolha
daquantidade edo tama-
nho dos cômodos, assim
como outros elementos
da residência, também
são um atrativo na hora
de comprar um terreno.
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segurança tambémsão
motivosque levamà
compradeumlote

Saiba o que observar para
fazer um bom investimento
Comprar um terreno é

umbomnegócio,porém,é
preciso ficar atento e to-
mar alguns cuidados na
hora de adquirir o lote.
“O cliente deve procu-

rar empresas idôneas e
com experiência compro-
vada neste segmento,
além de conversar com
moradores que já escolhe-
rameste tipode local para
viver”,destacaGeilsonPa-
trício Bueno, engenheiro
da FGRUrbanismo.
Segundo o engenheiro,

um dos cuidados é verifi-
car se os projetos que de-
pendem da aprovação de
órgãos públicos estão de-
vidamente legalizados e
se os mesmos estão sendo
executados dentro das
normas técnicas.
“Verificar se o empreen-

dimentopossuiRegistrode
Imóveis também é muito
importante.Nestesegmen-
to, o quemais vale para se-
gurança do cliente é o
know-how do empreende-
dor, em que se pode de-
monstrar com facilidade
obras prontas, entregues e

comíndicesaltosdesatisfa-
ção de clientes”, comenta.
Para o consultor imobi-

liário José Luiz Kfuri outro
cuidadoessencialéestudar
a região onde se localiza o
terreno. “É preciso ver se é
uma região com boa ten-
dência de valorização”.

NEGÓCIO

Liberdade para construir é atrativo
Realização de um

antigo sonho

Em busca de mais

espaço para a

família, Alessandro

Rocha comprou um

lote para construir

uma casa.

“Meu sonho era
fazer uma casa
do nosso jeito,
pensando em
um melhor
futuro para o
meu filho”
—
ALESSANDRO
ROCHA, empresário

“Você acaba fazendo um
imóvel a preço de custo,
principalmente porque
acaba sendo dentro do
quevocêquer.Cada famí-
lia, cadapessoa, temuma
necessidade diferente”,

afirma o consultor.

INVESTIMENTO
A compra de lotes é um

bom negócio imobiliário
tambémpela simples ques-
tãodoinvestimento.“Muita
gente faz isso porque acre-
dita que após alguns anos
pode vender a unidade ga-
nhandoumaboaaplicação.
Normalmente, esses lotes
valorizammuito.Aalterna-
tiva tambémévendero ter-
reno já comacasaconstruí-
da”, diz Kfuri.

FUTURO
Foi pensando na quali-

dadedevidaqueoempre-
sário Alessandro Rocha,
de 39 anos, adquiriu um
terreno há cerca de um
ano e meio, no bairro In-
terlagos, em Vila Velha. O
lote fica dentro doCondo-
mínio Jardins Venezas, lo-
teamento construído pela
FGR Urbanismo. “Pensei
mesmo em qualidade de
vida, no espaço para meu
filhobrincar ena seguran-
ça. Por isso resolvi investir
em um lote”, conta.
Morandoatualmenteem

um apartamento na Praia
daCosta,oempresáriojávai
começar a construir sua ca-

sanoJardinsVeneza.Opro-
jetoaguardaapenasaapro-
vaçãofinalparadarentrada
naprefeitura.
“A grande vantagem é o

espaço para fazer a casa do
nosso jeito. Um lugar onde
nos sentimos mais à vonta-
de. Morei a vida inteira em
casaeháunscincoanosmo-
roemapartamento.Éestra-
nho, pequeno e apertado.
Meu sonho era fazer uma
casadonosso jeito, pensan-
do no futuro do meu filho
também, pois ali vai valori-
zar muito”, conta Rocha,
que jápensaeminvestir em
outro terrenono futuro.

DIVULGAÇÃO

Cliente deve verificar se projetos foram aprovados

Imagens ilustrativas. RGI número 11-6.401, no Cartório de
Registro de Imóveis de Domingos Martins/ES.
CRECI 6128J.

Lounge com Lareira • Piscina
Aquecida • Piscina Externa
Quadra de Tênis • Jacuzzis

Fitness • e muito mais

Restaurante • Lavanderia

Camareira •Wireless • TV a Cabo

Adquira um pedacinho de Pedra Azul e aproveite a praticidade deste

residencial com serviços.

Plantão permanente de vendas
na BR 262, km 88, Pedra Azul.

27 3061-0001

Perfeito para Viver

Seguro para Investir

Quartos com suíte
meses para pagar

Até

Entrega em junho de 2015.
das unidades

hoteleiras vendidas.

Visite nosso estande no Boulevard Shopping Vila Velha.
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