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Importante termômetro
da economia, a constru-
çãocivil viveumadesace-
leração nos negócios em
todooBrasil, inclusiveno
Espírito Santo. Com a
queda da confiança do
consumidor, agravada
pela crise, que também é
política, há mais imóveis
à venda do que clientes à
procuradacasaprópria.É
nesse desequilíbrio entre
oferta e demanda que o
consumidor pode se dar

bem. Há boas promoções
e oportunidades em al-
guns dos bairrosmais de-
sejados da Grande Vitó-
ria, casos de Itaparica e
Jardim Camburi.
Omomento, apesar de

preocupante, está longe
de ser ruim, principal-
mente para quem tem di-
nheiro na mão. Aqueles
dispostos a investir e que
têm liquidez para pagar à
vistapodemalcançardes-
contos de até 20% tanto
nas unidades comerciais
quanto nas residenciais.

Tudo vai depender do
imóvel desejado.
EmbairrosdaSerra,co-

mo Colina e Morada de
Laranjeiras, a grande
quantidade de imóveis
disponíveis tem impedido
um aumento nos preços.
NaregiãodeItaparica,em
Vila Velha, uma das loca-
lidadescommaiorquanti-
dade de unidades da
Grande Vitória, existem
construtoras facilitando
pagamentoedandoabati-
mento nos preços.
Em Jardim Camburi,

Vitória, a concentração
maior é de imóveis usa-
dosempromoção.Alguns
estão sendo vendidos por
preços menores do que o
cliente pagaria no ano

passado, algo ra-
ro no mercado
imobiliário.
Outro bairro

com muita pro-
moção é Campo
Grande, em Ca-
riacica.
Segundoopre-

sidente da Asso-
ciação das Em-

Aeroportômetro

dias para a conclusão da obra
7 8 9

IMÓVEIS: BAIRROS ONDE
RESIDEM OS DESCONTOS
Construtoras fazem promoções e reduzem preços em até 20%

FAÇA UM BOM NEGÓCIO

NA CRISE, BOAS OPORTUNIDADES

presasdeMercadoImobi-
liário, Juarez Gustavo
Soares, o poder de barga-
nha é maior para quem
tem liquidez e deseja pa-
garàvista.Parareduziros
estoques,muitasconstru-
toras preferem perder
partedamargemde lucro
a engavetar contratos.

“Os maiores descontos
são para quem antecipa os
pagamentos de aparta-
mentonaplanta.Asempre-
sas usamnesses casos uma
taxadeatratividade.Ouse-
ja, ela retira um valor apli-
cado nas parcelas para
mostraraoconsumidorque
émais vantajoso quitar”.

Osdescontosparaimó-
veis prontos são poucos
menores. “Está na faixa
dos 10%, mostrando que
não existe uma distorção
nospreços.Aindaassim,é
um bom investimento. É
uma boa forma de a pes-
soa proteger o patrimô-
nio neste cenário”, acres-
centa Soares.
Donos de imóveis usa-

dos, diante da maior rigi-
dezdo crédito imobiliário
para esse segmento, tam-
bém estão facilitando o
pagamento. “O imóvel
não pode ser visto como
Bolsa de Valores. Ele tem
um ciclo. Mas quem tem
recursos vive uma boa
oportunidadedefazerne-
gócioelucrarcomavenda
quando a crise passar”,
explicaoconsultor imobi-
liário, José Luiz Kfuri ao
afirmar ainda que, além
das unidades ofertadas
por construtoras, o inves-
tidor pode apostar até em
casa de praia, de campo
ou em salas comerciais.
“Muita gente está ven-
dendo barato”.

Os bairros
t Vitória
Jardim Camburi não
tem grande estoque de
imóveis novos, mas há
lá um bom volume de
unidades usadas à
venda.

Serra
t Colina de
Laranjeiras e Morada
de Laranjeiras
Os bairros
receberam muitos
empreendimentos
imobiliários nos últimos
anos, sendo os bairros
da Serra com maior
estoque de unidades.

Vila Velha
t Itaparica
A região é a que
concentra a maior parte
de unidades em
construção e à venda da
Grande Vitória. A grande
oferta tem levado
construtoras a darem
descontos ao
consumidor.

Cariacica
t Campo Grande
É a região de Cariacica
com maior crescimento
imobiliário e com maior
quantidade de unidades
disponíveis para
a venda.
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Itaparica concentra

a maior parte de

unidades em

construção
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GrandeVitória temmenornúmero
de lançamentosemumadécada
Noprimeiro trimestre
deste ano, apenas
1.147unidades foram
lançadasna região

Uma década depois da
GrandeVitóriavivenciarum
fervornomercado imobiliá-
rio,osetorviveooutro lado.
No primeiro trimestre do
ano, apenas1.147unidades
foramlançadas,omenornú-
mero desde 2005. Mesmo
em 2014, quando a crise
econômicacomeçouadaras
caras, o desempenho foi
quase três vezesmelhor.
A indústria imobiliária

capixaba atingiu seu auge
no primeiro semestre de
2008, com 5.671 imóveis
lançados,mas acabou forte-
mente impactada pela tur-
bulência econômica mun-
dial do segundo semestre
daquele ano. Nos anos se-
guintes, principalmente
após o lançamento do Mi-
nha Casa Minha Vida, em

2009, o mercado voltou a
avançar, só parando agora.
Osdados,segundoopre-

sidente do Sindicato da
ConstruçãoCivil,Aristóteles
Passos Costa Neto, são um
retratodainsegurança.“Ne-
nhum mercado se sustenta
com crescimento zero ou
negativodoPIB.Esperamos
que essa crise político-insti-
tucionalseresolvalogo,pois
elaestá impedindoaecono-
miade se recuperar”.
Para o diretor de Indús-

tria Imobiliária, do Sindus-
con, JoséÉlcioLorenzon, as
empresas estão cautelosas.
“O momento nos remete a
grandes cuidados. O cená-
rioérecessivo,semdúvidas,
comquedanodesemprego,
na renda e na falta de pers-
pectivas. Tudo isso atua co-
mo fator para a redução do
número de lançamentos,
poisimóveléumprodutoir-
reversível. Depois, não é
possível cancelar a obra”.

INDÚSTRIA IMOBILIÁRIA

Na cidade, somos todos pedestres. @fordcontauto /fordcontauto www.contauto.com.br

Preços válidos até 31/07/15 ou enquanto durarem os estoques - 30 unidades. Novo Ka Hatch SE 1.0 2015 (cat. KCC5) a partir de R$ 39.390,00 à vista ou inanciamento com taxa de 0,00% a.m. e 0,00% a.a, 75% de entrada (R$ 29.542,50) e saldo em 48 parcelas mensais de
R$ 235,87 na modalidade CDC com 30 dias de carência para pagamento da 1ª parcela, incluindo tarifas, custos e impostos (IOF). Valor total a prazo de R$ 40.864,26. Custo Efetivo Total (CET) calculado na data de 02/07/2015 a partir de 0,58% a.m. e 7,23% a.a., por meio
do Programa Ford Credit. Não abrange seguro, acessórios, documentação e serviços de despachante, manutenção ou qualquer outro serviço prestado pelo Distribuidor. Sujeito à aprovação de crédito. O valor de composição do CET poderá sofrer alteração, quando da data efetiva
da contratação, considerando o valor do bem adquirido, as despesas contratadas pelo cliente, custos de Registros de Cartórios variáveis de acordo com a UF (não incluso no valor das parcelas e no cálculo da CET) a data da contratação. Contratos de Financiamento e Arrendamento
Ford Credit são operacionalizados pelo Banco Bradesco Financiamentos S.A. Valores válidos para cores sólidas. Frete incluso. Reservamos o direito de corrigir possíveis erros de digitação. Foto ilustrativa.

Motor 1.0TiWCTcom85cv
FordEasy-Start
Ar Condicionado
DireçãoElétrica
MyConnectionGen.3 comBluetooth
MyFordDock
3anosdegarantia.

Facilitamosa
suaescolha, FordKa,o
melhor da categoria.

www.comparativofordka.com.br

Apartir de

R$39.390
àvista

ouentradade

R$29.543 R$236
SemJuros

+48xde

Acesse e comprove:

Vila Velha

Av. Carlos Lindemberg, 2400

27 3320 5600

Vitória

Av. Leitão da Silva, 1520

27 3335 4000

Serra

BR 101, Km 12, Norte

27 3298 7777

Guarapari

Av. Jones dos Santos Neves, 3167

27 3221 6000

Caminhões

BR 101, Km 10, Norte

27 3398 2955


