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COMERCIANTE

Vitéria (ES), sexta-feira, 1 de setembro de 2006

“JA LAVEI CARROS, VENDI CHUP-CHUP E FUI
CARROCEIRO ANTES DE ABRIR COMERCIO”

DONO DE DISTRIBUIDORA DE GAS E AGUA MINERAL COMECOU COM OITO BOTUAS E TRES GALOES. HOJE, SAO 420 BOTIJAS E 560 GALOES. ELE
GANHAVA R$ 0,50 POR BOTIJA E R$ 0,30 POR GALAO DE AGUA, QUE TINHAM QUE SER DIVIDIDOS COM 0 IRMAO

No inicio, eles s6 atendiam ao
bairro Boa Vista II. Agora, en-
tregam géis de cozinha e igua
mineral em todos os pontos de
Vila Velha. Quem vé a empresa
de Regiam Marcos Lourenco
da Silva n3o imagina que ele
comecgou como lavador de car-
ros, assim que chegou da cida-
de de Pancas. “Ganhdvamos R$
0,50 por botija e R$ 0,30 por ga-
lao de 4gua. Esses valores ti-
nham que ser divididos entre
eu e meu irmao”, disse.

LEONIL CORREA FONSECA
COMERCIANTE

Como comecou a sua trajetéria
de sucesso?

Viemos de Pancas para morar no
bairro ha 25 anos. Para nos susten-
tar, minha m3e lavava roupas para
fora. Eram 40 trouxas por més. La-
vava carros, vendia chup-chup, fui
carroceiro e, por ultimo, gerenciei
um ferro-velho. Meu irmao era
funcionario de uma empresa € me
chamou para abrirmos um negé-
cio de agua e gis. Comecamos
com oito botijas e trés galGes de
dgua. Como éramos muito conhe-

cidos no bairro, conquistamos
muitos clientes. O ponto que co-
mecamos era da minha mae, que,
com esforco, consegui comprar.
Era metade do que é hoje. Com o
tempo, tivemos que abrir mio de
algumas botijas de gas, porque nao
havia espaco. Agora, temos 420
botijas e 560 gales. No inicio, s&
atendiamos Boa Vista II, hoje, da-
mos conta de toda a Vila Velha.

Encontrou dificuldades?
N3o tinhamos capital para investir.

Ganhévamos R$ 0,50 por botija e
R$ 0,30 por galdo de dgua. Esses
valores tinham que ser divididos
entre eu e meu irmao. Aos poucos,
com a ajuda da nossa mae, a quem
devemos quase tudo, consegui-
mos ampliar os negocios.

Em algum momento, pensou em
desistir?

Pensamos em desistir, porque ja ti-
nham muitas pessoas no mercado
e noés ainda estivamos no inicio.
Aos poucos, fomos vencendo as

barreiras e saindo vitoriosos.

Qual é a receita de sucesso?
Perseveranca e colocar Jesus na
frente dos negocios, porque ¢ Ele
que nos da forcas e dnimo para
continuar bem nos negécios. Além
disso, é preciso tratar muito bem os
clientes. Eles sempre tém razao.

Quais os planos futuros?

Temos planos de montar uma fi-
lial em Itapo3, onde temos mui-
tos clientes.

“COMECEI MINHA VIDA PROFISSIONAL
VENDENDO PEIXE DE PORTA EM PORTA”

COMERCIANTE COMECOU COM UMA BARRAQUINHA DE 16 METROS QUADRADOS E HOJE TEM ACOUGUE, KILAO E MERCEARIA, ALEM DE UMA CASA DE
FESTAS NO BAIRRO HA TRES ANOS, QUE CONTA COM OITO FUNCIONARIOS

Quando mudou para Boa Vista
II, em Vila Velha, o comercian-
te Leonil Fonseca tinha uma ro-
tina cansativa: vendia peixes de
porta em porta. Viu que preci-
sava mudar se quisesse progre-
dir. “Apos trés anos, contrui
um barraco de madeira, que
funcionava como abatedouro
de frango e kildo”, conta. Ele
comecou a sentir que os nego-
cios melhoravam e investiu
mais. Hoje, tem agougue, kildo
e mercearia e uma casa de fes-
tas, com oito funcionarios.

Como comecou a sua trajetoria
de sucesso em Boa Vista I1?

Moro no bairro hd mais de 20
anos e comecei vendendo pei-
xe de porta em porta. Depois,
armei um ponto na rua para
vender o material. Quando
chovia, ndo dava para traba-
lhar. Depois de dois anos, ha
18 anos, montei 0 meu comér-
cio. Era uma barraquinha de
16 metros quadrados, que fi-
cava dentro da lama. Aos pou-
cos, ap0Os trés anos, fomos
aterrando a irea e construi-

mos um barraco de madeira,
que funcionava como abate-
douro de frango e kilao. Eu
trabalhava com quatro fun-
cionarios. Hoje ampliamos o
negdcio para acougue, kildo e
mercearia. Trabalho com mi-
nha esposa, Shirlene Miran-
da, e mais dois funcionarios.
O nosso comércio tem cerca
de 70 metros quadrados. Com
muito suor, também conse-
guimos montar uma casa de
festas no bairro ha trés anos,
que tem oito funciondrios.

Quais as dificuldadesencon-
tradas?

Muitas dificuldades. Conse-
guir mercadoria era dificil,
porque a gente tinha que bus-
car fora e trazer de 6onibus ou
de bicicleta.

Em algum momento, o senhor
pensou em desistir?

Pelo contrario. Quanto mais
raiva eu passava, maissqueria
crescer, progredir nosinego-
cios. E assim fui construindo
o meu patrimoénio.

Qual a receita de sucesso?
Respeito pelo consumidor e
trabalhar, trabalhar e traba-
lhar com qualidade. Além dis-
so, também ¢é importante nao
atuar como patrdo, mas como
um funcionario.

Quais os planos futuros?

Eu pretendo somente manter
o que eu e minha familia con-
quistamos com muita dificul-
dade até agora, porque nao
temos mais como crescer nos
negdcios.
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