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JAIR PORTENCIO DE SOUZA
61 ANOS. COMERCIANTE

I'llOBl.EMAS. Forca de vontade. Apesar de sé6 ter estudado até a 42 série, Jair Portencm conseguiu vencer na
vida com muita forga de vontade. roro: cARLOS ALBERTO DA SLVA

ELE SALTOU DE

A N

ONIBUS A EMPRESARIO

O COMERCIANTE JAIR PORTENCIO DE SOUZA, 61
ANOS, COMECOU A CARREIRA COMO TROCADOR DE
ONIBUS E, HOJE, £ DONO DE UMA MERCEARIA E DE
UMA LOJA DE MATERIAL DE CONSTRUCAO'

TATIANA PAYSAN

Como comecou a sua trajet6-
ria de sucesso? i

Sou de Resplendor e vim para
Vitoéria, ha 40 anos. O bairro
era uma invasao. Fui um dos
primeiros moradores. Logo
que cheguei, 0 meu primeiro
emprego foi de trocador de
onibus, em 1970. Depois pas-
sei a vender verduras num
ponto alugado de cerca de 50
metros quadrados. Apds qua-

tro anos, consegui sair do alu-
guel e passei a funcionar co-
mo mercearia. Ja abri com 80
metros quadrados e tinha dois
funcionirios. Vendia cereais,
pao e leite. Abria as 5h e fe-
chava as 23h. Depois de 20
anos, abri uma loja de mate-
rial de construcgio também, de
cerca de 80 metros quadra-
dos. Sempre tive vontade de
crescer, apesar de sé ter estu-
dado até a 42 série na roga.
Hoje, ela tem 300 metros qua-

drados e, na mercearia, conta-
mos com oito funcionérios.

Quais as dificuldades enfren-
tadas no inicio?

Quando comegamos a dificul-
dade era de conquistar clien-
tes porque a concorréncia
sempre existia, desde aquela
época. Mas sempre contamos
com um diferencia: tratar o
cliente da melhor maneira
possivel e impossivel.

Em algum momento, pensou
em desistir?

Nao porque sentia que a von-
tade de vencer que tinha, um
dia me faria vencedor. Ter for-
ca de vontade e o pé no chio
me incentivaram a ir em fren-
te.

Quero continuar
no bairro. Tem
gente que tem
vergonha de dizer
que mora aqui,
pois eu tenho
orgulho disso”

JAIR PORTENCIO
Comerciante

Essa é a atual metra-
gem da loja de material
de construgdo de Jair
Porténcio, que come-
gou com 80 metros

COBRADOR DE

Qual é a receita de sucesso?
Muita fé em Deus e forca de
vontade de vencer. Tive uma
infincia sofrida na infincia na
roca e aprendi que ndo deve-
mos desistir dos nossos so-
nhos, contando sempre com a
unido da familia. Hoje, somos
uma empresa familiar.

Quais sdo seus planos futu-
ros?

Acho que ja progredi muito,
gracas a Deus, mas'vamos ten-
tar sempre modernizar os ser-
vigos para acompanhar a evo-
lucdo dos tempos. Uma coisa
é certa: Quero continuar no
bairro. Tem gente que tem
vergonha de dizer que mora
aqui, pois eu tenho orgulho
disdo. shed & :




