'RESCIMENTO

ber um grande niimero de
lojas na Grande Vitéria a
partir de 2013, a Enseada do Su4,
l na capital, é o bairro onde os espa-
' Gos comerciais sd0 mais caros.
Para se ter uma ideia, o valor mé-
- dio do metro quadrado no bairro
para salas comerciais é de R$ 7738,
- conforme levantamento do Sindi-
cato da Industria da Construcio
. Civil no Estado (Sinduscon-ES).
_Ja as areas destinadas a lojas
'~ custam, em média, 20% a mais, ex-
plica o diretor da Industria do Sin-
- duscon, Pedro Zamborlini.
Assim, o metro quadrado de
- uma loja na Enseada do Su4 nio
' sairia por menos de R$ 9.285.
~ Outra regido de Vitdria onde os
imoveis estiio valorizados é Bento
- Ferreira. No bairro, as novas lojas
que estdo surgindo contam com
- metro quadrado com valor na fai-
xa de R$.7.500.
~ Jaem Jardim Camburi, o valor
- do metro quadrado dos estabeleci-
- mentos comerciais ¢ de aproxima-
|

E ntre as regiées que vao rece-

damente R$ 7 mil.

Tanto em Itaparica, Vila Velha, e
Colina de Laranjeiras, na Serra, o
metro quadrado das lojas custa
cerca R$ 6.300.

Ja na regido de Campo Grande,
adquirir um espago comercial ndo
sai por menos de R$ 6.700 cada
metro quadrado.

De acordo com Zamborlini,
além dos shoppings e centros co-
merciais que estio sendo construi-
dos, os edificios residenciais com
lojas no térreo e condominios com
minisshopping também contri-
buem para a expansio da oferta de
comércio e servigos nos bairros.

Ele destaca que essa tendéncia

‘ As pessoas
querem morar em

bairros que disponham
de boa infraestrutura de
comeércio e servigos¥9
Pedro Zamborlini, diretor do Sinduscon

Valorizacao de até 15%

Em comparagio com as regides
.que nio contam com uma boa rede
~ de comércio e servigos, os bairros
" bem estruturados sio em média
15% mais valorizados, apontou o
presidente da Associagio das Em-
presas do Mercado Imobilirio do
Espirito Santo (Ademi-ES), Juarez
Gustavo Soares.

Ele explicou que esse indice va-
ria bastante conforme o perfil dos
bairros. “A valorizagio tem relagio
direta com o momento do bairro, a
estrutura ja existente e a necessida-
de da populagdo da regido”, disse.

Soares destacou ainda que o
ideal é que haja um equilibrio.
“Planejamento é fundamental tan-
to para atrair novos negocios para
areas que necessitam disso quanto
restringir o excesso de estabeleci-
mentos em bairros ja consolida-
dos”, afirmou.

As regides que dispéem de boa
infraestrutura, com comércio de
servicos, destacou Soares, acabam
sendo mais cobigadas pelos mora-
dores, e também mais valorizadas.

“Um dos pontos positivos desse

- novo modelo de desenvolvimento

é a ocupacio ordenada e planeja-
da”, acrescenta.

O presidente do Sindicato dos
Corretores de Iméveis do Espirito
Santo (Sindiméveis-ES), Ary Bar-
bosa Bastos acrescenta que os em-
preendimentos residenciais que
contemplam unidades comerciais
também contribuem para a mobi-
lidade nos centros urbanos.

“As empresas estfio preocupadas
em desenvolver projetos seguindo
uma proposta sustentavel”, avalia.

INDEPENDENCIA

O resultado disso, aponta Ary,
séo bairros mais independentes,
nos quais os moradores podem
consumir e se divertir se deslocan-
do poucos metros do local onde
residem.

“As consequéncias sdo positivas
para todos, com redugéo do fluxo
de trénsito e dos congestionamen-
tos. E é pensando nisso que as pre-
feituras estdo incentivando os
condominios mistos, que agregam
apartamentos, salas comerciais e
lojas em um unico projeto”, expli-
cou.

MARCELO ANDRADE — 24/09/2010

JUAREZ GUSTAVO disse que planejamento é fundamental para os bairros

Enseada do Suatemo )AP
metro quadrado mais caro

ja estd sendo adotada pelas empre-
sas do mercado imobiliario capi-
xaba e tém boa aceitagfio junto ao
publico.

“As pessoas querem morar em
bairros que disponham de uma
boa infraestrutura de comércio e
servigos, e os novos empreendi-
mentos estdo sendo formatados
com o apoio de comércio para
atender tanto os moradores do
condominio quanto do entorno”,
assinala.

O presidente da Lorenge, José
Elcio Lorenzon, ressaltou que o
modelo de integracdo de comér-
cio, servicos e moradia traz benefi-
cios tanto para o empreendedor
quanto para os condéminos.

“Os projetos residenciais viabili-
zam o ponto comercial, e 0 ponto
comercial se transforma em atrati-
vo para os moradores”, frisou.

Ja o diretor da Galwan, José
Luiz Galvéas, ressaltou que os em-
preendimentos mistos sdo uma
tendéncia no Pais inteiro, pois ofe-
recem comodidade.
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NA ENSEADA do Sua, metro quadrado para sala comercial custa Rs 7738

mvumAclo

PERSPECTIVA de escritério: valorizagio de 7,3% entre este ano e 2011

Quatro mil escritorios

Além de novas lojas, 0 segmento
comercial da Grande Vitoria vai
ganhar um refor¢o nos préximos
anos com a abertura de novos es-
critorios e consultorios.

De acordo com levantamento do
Sindicato da Industria da Cons-
trucdo Civil do Espirito Santo
(Sinduscon-ES), estdo em cons-
trugfio atualmente 4.158 salas co-
merciais nos municipios de Vito-
ria, Vila Velha, da Serra e de Caria-
cica. Desse total, 3.167 unidades ja
foram comercializadas, restando
991 salas a venda.

De acordo com dados do Sin-
duscon-ES, de novembro passado
a novembro deste ano, a valoriza-
¢do das salas comerciais registrada
foide 73%.

O preco médio do metro qua-
drado das unidades, que era de R$
5.630, subiu em 12 meses para R$
6.039.

Na Serra, Laranjeiras se destaca

como o bairro com o maior niime-
ro de salas comerciais em constru-
¢do. Sdo 480 unidades, restando
apenas 52 para comercializagéo.

Campo Grande, Cariacica, conta
com 312 salas em construcao, sen-
do que 165 ja foram comercializa-
das. Em Vitdria, no bairro Bento
Ferreira ha apenas sete unidades
comerciais em construgéo, sendo
que trés ja estio vendidas.

A Enseada do Sua é o bairro da
capital em que predominam em-
preendimentos comerciais. Sdo
584 em construgdo. Desses, 442 ja
foram comercializados, de acordo
com o levantamento. J4 em Jardim
Camburi sdo 223 salas comerciais
em construcio, sendo que 141 ja
estfio vendidas.

Na Praia da Costa, em Vila Ve-
lha, ha 989 salas comerciais. Des-
tas, 778 estdo vendidas. J4 em Ita-
parica, sdo 345 salas, das quais 319
estio comercializadas.




